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PHẦN I

CÁC NHÂN TỐ RỦI RO

1. 1. Rủi ro về kinh tế

Rủi ro về kinh tế hình thành từ sự biến động của các yếu tố cơ bản của nền kinh tế: tốc độ tăng trưởng

kinh tế, lạm phát, lãi suất, tỷ giá ngoại tệ, ... Các yếu tố khách quan này ảnh hưởng trực tiếp đến mọi

doanh nghiệp, tác động đến kết quả hoạt động sản xuất - kinh doanh của doanh nghiệp.

Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông (SAVITECH) hoạt động chính trong các lĩnh vực: đầu

tư giáo dục, kinh doanh các sản phẩm văn hóa giáo dục (giấy văn phòng, giấy tập học sinh…) và hoạt

động cơ khí (sản xuất xe đạp và phụ tùng xe đạp, phụ tùng xe máy, gia công nhiệt luyện). Là một bộ

phận của nền kinh tế, SAVITECH tất yếu chịu ảnh hưởng bởi tình hình phát triển chung của nền kinh tế

và đối mặt với các loại rủi ro về kinh tế.

1. 1. 1 Tốc độ tăng trưởng kinh tế

Tăng trưởng kinh tế Việt Nam bình quân khoảng 7,5% trong giai đoạn 2000 – 2008. GDP năm 2009 tăng

trưởng 5,23% do tác động của cuộc khủng hoảng kinh tế toàn cầu. Trong xu thế nền kinh tế toàn cầu

hồi phục, nền kinh tế Việt Nam năm 2010 cũng vượt qua những tác động của cuộc khủng hoảng một

cách tích cực, thể hiện qua một số dấu hiệu chủ yếu sau:

- Trong năm 2010, tổng kim ngạch xuất khẩu đạt 71,63 tỷ USD, tăng 25,5% so với mức thực hiện

năm 2009. Tổng kim ngạch nhập khẩu đạt 84 tỷ USD, tăng 20,1% so với 2009. Nhập siêu hàng

hóa năm 2010 đạt 12,4 tỷ USD, giảm so với năm 2009 (12,85 tỷ USD) và chiếm khoảng 17,3%

tổng kim ngạch nhập khẩu cả năm 2010.

- Vốn đầu tư trực tiếp nước ngoài năm 2010 thực hiện 11 tỷ USD, tăng 10% so với năm 2009.

- Giá trị sản xuất công nghiệp đạt 794,2 nghìn tỷ đồng, tăng 14% so với năm 2009, cao hơn so với

kế hoạch cả năm (12%)…

Với những kết quả khả quan trên, tốc độ tăng trưởng GDP của Việt Nam trong năm 2010 đạt 6,78% so

với năm 2009, cao hơn 0,3% so với kế hoạch.

Mục tiêu tốc độ tăng trưởng GDP năm 2011 vào khoảng 6%. 6 tháng đầu năm 2011, GDP tăng trưởng

ở mức 5,57%. Sự phục hồi của nền kinh tế toàn cầu và trong nước sẽ có tác động tích cực đến sự

phát triển hoạt động sản xuất kinh doanh của SAVITECH và các chủ thể kinh tế. .

1. 1. 2 Lạm phát

Lạm phát là một trong các nguyên nhân quan trọng dẫn đến các rủi ro tài chính của doanh nghiệp: như

rủi ro tăng nguyên liệu đầu vào, rủi ro tín dụng, rủi ro thanh khoản. Trong 9 năm từ 2000 đến 2009, lạm

phát các năm thể hiện như sau:
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Lạm phát năm 2010 là 11,75%, nền kinh tế vẫn tiềm ẩn nhiều yếu tố có thể gây tái lạm phát cao. Năm

2011, Chính phủ đưa ra mục tiêu kiềm chế tăng chỉ số CPI ở mức khoảng 15%.

Nhằm giảm thiểu các rủi ro tài chính do lạm phát cao mang lại trong thời gian tới, SAVITECH đang

hoàn thiện hệ thống quản lý rủi ro như sau:

- Đối với hoạt động sản xuất kinh doanh phụ tùng xe đạp, xe máy: Công ty quản lý nghiêm ngặt

các khoản phải thu và chủ động tìm kiếm các nguồn nguyên liệu đầu vào có mức giá hợp lý và

xây dựng chính sách dự trữ nguyên vật liệu tối ưu.

- Đối với hoạt động kinh doanh các sản phẩm văn hóa giáo dục: từ năm 2007 đến nay, Công ty

đã xây dựng hệ thống phân phối cho các nhà sách, trường học (một số các trường học do

chính Công ty đầu tư) và nhập khẩu theo đơn đặt hàng của các khách hàng lớn như Công ty

cổ phần Thương mại Toàn Lực, Công ty cổ phần Mai Lan… Đồng thời, do đặc thù của hoạt

động đầu tư giáo dục và kinh doanh các sản phẩm văn hóa giáo dục, SAVITECH thường có

được dòng tiền mặt tương đối dồi dào, là yếu tố quan trọng giúp giảm thiểu các rủi ro tài chính

hình thành từ lạm phát.

1. 2. Rủi ro đặc thù

1.2.1. Rủi ro về biến động của tỷ giá hối đoái.

Công ty hiện nhập khẩu một số các mặt hàng giấy văn phòng phẩm, giấy tiêu dùng từ các nhà cung

cấp ngoài nước, cho nên kết quả kinh doanh sẽ phần nào chịu ảnh hưởng của biến động tỷ giá hốii

đoái.

Trong năm 2010, Ngân hàng Nhà nước Việt Nam đã hai lần điều chỉnh tỷ giá VND/USD bình quân liên

ngân hàng (tăng từ 17.941 VND/USD lên 18.544 VND/USD vào tháng 2/2010 và lên mức 18.932

VND/USD vào tháng 8/2010).

Từ ngày 11/2/2011, Ngân hàng Nhà nước đã điều chỉnh tăng 9,3% tỷ giá bình quân liên ngân hàng từ

mức 18.932 lên mức 20.693 VND/USD và thu hẹp biên độ ấn định tỷ giá giao dịch của các tổ chức tín

dụng so với tỷ giá bình quân liên ngân hàng từ ± 3% xuống ± 1%. Sự điều chỉnh tỷ giá trên đã làm tăng

chi phí đầu vào của SAVITECH trong việc thu mua các sản phẩm giấy thương mại. Tuy nhiên, Công ty

đã triển khai các biện pháp hạn chế rủi ro từ tỷ giá như trích dự phòng chênh lệch tỷ giá, thực hiện các
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công cụ bảo hiểm rủi ro tỷ giá, chuyển một phần chênh lệch tỷ giá vào giá bán hàng hóa; đồng thời,

SAVITECH luôn có kế hoạch dự trữ vật tư, hàng hóa phù hợp trên cơ sở phân tích và dự báo tỷ giá

cho từng giai đoạn, trung bình từ một đến hai quý.

1.2.2. Rủi ro về bản quyền

Hoạt động chính trong đầu tư giáo dục, kinh doanh các sản phẩm văn hóa giáo dục (giấy văn phòng,

giấy tập học sinh…) và định hướng mở rộng sang kinh doanh sách, báo, các sản phẩm văn hóa giáo

dục khác, SAVITECH phải đối mặt với tình trạng sao chép trái phép các loại sách báo, ấn phẩm phát

hành liên quan đến hoạt động giáo dục làm ảnh hưởng trực tiếp hoặc gián tiếp đến hoạt động kinh

doanh của Công ty.

1.2.3. Rủi ro về bản chất của sản phẩm giáo dục

Sản phẩm phục vụ ngành giáo dục có đặc thù phải phù hợp với chương trình và chính sách giáo dục

nên mọi sự thay đổi về chương trình và chính sách giáo dục đều ảnh hưởng đến sự tồn tại của sản

phẩm.

1. 3. Rủi ro lãi suất

Tính đến ngày 31/12/2010, dư nợ vay ngân hàng của Công ty là 6,955 tỷ đồng. Đây là khoản vay tạii

Ngân hàng Công thương Việt Nam nhằm đầu tư xây dựng mở rộng Trường trung học cơ sở Việt Mỹ tại

số 252 Lạc Long Quận, phường 10, quận 11, TPHCM và được hỗ trợ toàn bộ lãi vay bởi Ngân sách

của Ủy ban Nhân dân TPHCM theo Quyết định số 2849/QĐ-UBND ngày 02/7/2010 của Ủy ban Nhân

dân TPHCM. Từ đầu năm 2010 đến đầu tháng 11/2010, lãi suất cơ bản do Ngân hàng Nhà nước công

bố được duy trì ở mức 8%/năm, các ngân hàng thương mại được thỏa thuận lãi suất đối với các khoản

vay trung dài hạn từ ngày 26/2/2010. Từ ngày 05/11/2010, lãi suất cơ bản là 9%/năm. Lãi suất thị

trường dao động từ 150% - 200% lãi suất cơ bản. Tuy nhiên, do Công ty đang hoạt động trong lĩnh vực

được khuyến khích đầu tư và hỗ trợ 100% lãi suất nên sự biến động lãi suất trên thị trường vốn không

ảnh hưởng nhiều đến kết quả kinh doanh của Công ty.

1. 4. Rủi ro về luật pháp

Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông chịu sự điều chỉnh chủ yếu của Luật Doanh nghiệp,

Luật Chứng khoán và các văn bản luật liên quan khác như: Luật Thương mại, Luật Thuế xuất nhập

khẩu... Sự thay đổi của văn bản pháp luật Việt Nam sẽ có ảnh hưởng nhất định đến hoạt động của

Công ty. Tuy nhiên, hệ thống pháp luật được hoàn thiện với mục tiêu hướng đến sự ổn định, thông

thoáng sẽ tác động tích cực đến sự phát triển và mở rộng hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty.

1. 5. Rủi ro nguyên vật liệu

Nguyên vật liệu chính phục vụ cho hoạt động sản xuất cơ khí của Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn

Viễn Đông bao gồm sắt thép dạng tấm hoặc dạng cuộn và bi thép, chiếm tỷ lệ bình quân khoảng 55%

đến 70% giá thành tùy loại sản phẩm và được nhập khẩu từ nước ngoài do trong nước chưa sản xuất

được. Giá nguyên vật liệu đầu vào trong những năm qua có xu hướng gia tăng, tương ứng làm cho chi

phí đầu vào tăng lên. Tuy nhiên, ngành sản xuất cơ khí chỉ chiếm một phần nhỏ chưa đến 20% doanh

số nên rủi ro này không tác động nhiều đến tổng thể hoạt động của Công ty. Đồng thời, SAVITECH đã
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tạo dựng được nguồn cung cấp nguyên vật liệu đầu vào tương đối ổn định, đảm bảo hợp tác lâu dài,

cung cấp nguyên vật liệu đạt tiêu chuẩn với giá cả cạnh tranh và điều kiện thanh toán phù hợp. Điều

này đã giúp Công ty kiểm soát tốt các rủi ro về nguyên vật liệu.

1. 6. Rủi ro cạnh tranh

Sự cạnh tranh sản phẩm, cạnh tranh ngành là không thể tránh khỏi. Nhưng đó cũng là những cơ hội để

SAVITECH không ngừng cải tiến ngày càng hiệu quả hơn, đem lại lợi ích cho khách hàng và tạo giá trị

gia tăng cho xã hội.

Với mặt hàng phụ tùng xe máy, xe đạp, và gia công nhiệt luyện,… Công ty chịu sự cạnh tranh của hàng

hóa từ Trung Quốc và Ấn Độ nhập khẩu bằng đường tiểu ngạch vào Việt Nam. Để hạn chế rủi ro này,

Công ty luôn nỗ lực cải tiến trong tất cả các khâu sản xuất và kinh doanh nhằm tiết giảm giá thành, áp

dụng khoa học kỹ thuật để nâng cao chất lượng sản phẩm, đồng thời đẩy mạnh xây dựng thương hiệu và

hệ thống tiêu thụ vững mạnh để tăng cường khả năng cạnh tranh của Công ty.

Về các sản phẩm văn hóa giáo dục, với định hướng trở thành nhà phân phối giấy văn phòng phẩm,

giấy tập học sinh, giấy tiêu dùng, sách, truyện… SAVITECH đã xây dựng mối quan hệ chặt chẽ với các

khách hàng lớn như các Công ty Văn hóa và Thiết bị trường học ở khắp các tỉnh thành, và các hệ

thống siêu thị sách… Bằng chiến lược quản lý các chuỗi nhà sách mang thương hiệu METRO BOOKS,

SAVITECH đã và đang tạo được thị trường riêng cho mình trong lĩnh vực này, đảm bảo sự tăng trưởng

về doanh thu và lợi nhuận liên tục trong các năm: cụ thể, doanh thu năm 2009 tăng 78% và lợi nhuận

gộp tăng 53% so với năm 2008 (trong đó 80% doanh thu và lợi nhuận đến từ các sản phẩm văn hóa

giáo dục).

1. 7. Rủi ro do biến động giá cổ phiếu niêm yết

Niêm yết cổ phiếu trên thị trường chứng khoán tập trung sẽ góp phần xác định vị thế thương hiệu, uy

tín của SAVITECH, tăng cường tính thanh khoản của cổ phiếu SAVITECH, mở rộng cơ hội tiếp cận thị

trường vốn của Công ty cùng những lợi ích khác mà việc niêm yết cổ phiếu đem lại.

Bênh cạnh đó, SAVITECH và các nhà đầu tư tất yếu sẽ phải đối mặt với rủi ro về biến động giá cổ

phiếu niêm yết. Sự tăng, giảm giá cổ phiếu SAVITECH do nhiều yếu tố tác động nên, ví dụ như: tình

hình kết quả hoạt động kinh doanh của Công ty, tình hình kinh tế chính trị xã hội vĩ mô, xu hướng

chung của thị trường chứng khoán, cung – cầu cổ phiếu của Công ty hay các yếu tố về tâm lý của nhà

đầu tư…

1. 8. Rủi ro khác

Một số rủi ro khác rất ít có khả năng xảy ra, nhưng nếu xảy ra sẽ ảnh hưởng rất lớn đến tình hình hoạt

động của nền kinh tế nói chung và Công ty nói riêng như động đất, thiên tai, chiến tranh, dịch bệnh…
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PHẦN II: NHỮNG NGƯỜI CHỊU TRÁCH NHIỆM CHÍNH ĐỐI VỚI NỘI
DUNG BẢN CÁO BẠCH

2. 1. Tổ chức niêm yết

CÔNG TY CỔ PHẦN CÔNG NGHỆ SÀI GÒN VIỄN ĐÔNG

Bà: Nguyễn Thị Thu Chức vụ: Chủ tịch Hội đồng quản trị

Ông: Bùi Nam Long Chức vụ: Tổng Giám đốc

Ông: Võ Trần Quốc Chức vụ: Kế toán trưởng

Bà: Nguyễn Thị Hoài Dung Chức vụ: Trưởng Ban kiểm soát

Chúng tôi đảm bảo rằng các thông tin và số liệu trong Bản cáo bạch này là phù hợp với thực tế mà

chúng tôi được biết, hoặc đã điều tra, thu thập một cách hợp lý.

2. 2. Tổ chức tư vấn

CÔNG TY TNHH CHỨNG KHOÁN ACB

Ông: Nguyễn Ngọc Chung Chức vụ: Quyền Tổng Giám đốc

Bản cáo bạch là một phần của hồ sơ đăng ký niêm yết do Công ty TNHH Chứng khoán ACB tham gia

lập trên cơ sở hợp đồng tư vấn với Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông. Chúng tôi đảm

bảo rằng việc phân tích, đánh giá và lựa chọn ngôn từ trên Bản cáo bạch này đã được thực hiện một

cách hợp lý và cẩn trọng dựa trên cơ sở các thông tin và số liệu do Công ty cổ phần Công nghệ Sài

Gòn Viễn Đông cung cấp.
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PHẦN III

CÁC KHÁI NIỆM

TỪ, NHÓM TỪ DIỄN GIẢI

Tổ chức niêm yết Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông.

Tổ chức tư vấn Công ty TNHH Chứng khoán ACB.

Bản cáo bạch

Bản công bố thông tin của SAVITECH về tình hình tài chính,

hoạt động sản xuất kinh doanh nhằm cung cấp thông tin cho

công chúng đầu tư đánh giá và đưa ra các quyết định đầu tư

chứng khoán.

Cổ phần (CP) Vốn điều lệ được chia thành nhiều phần bằng nhau.

Cổ phiếu
Chứng khoán xác nhận quyền và lợi ích hợp pháp của người

sở hữu đối với một phần cổ phần của Công ty cổ phần Công

nghệ Sài Gòn Viễn Đông.

Cổ đông
Tổ chức hay cá nhân sở hữu một hoặc một số cổ phần của

Công ty và có đăng ký tên trong sổ đăng ký cổ đông của

Công ty.

Cổ tức
Khoản lợi nhuận ròng được trả cho mỗi cổ phần bằng tiền

mặt hoặc bằng tài sản khác từ nguồn lợi nhuận còn lại của

Công ty sau khi đã thực hiện nghĩa vụ tài chính.

Đại hội đồng cổ đông (ĐHĐCĐ)
Đại hội đồng cổ đông Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn

Viễn Đông

Hội đồng quản trị (HĐQT)
Hội đồng quản trị Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn

Đông.

Ban kiểm soát (BKS)
Ban kiểm soát Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn

Đông.

Ban Tổng Giám đốc (BTGĐ)
Ban Tổng Giám đốc Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn

Viễn Đông.

Vốn điều lệ (VĐL)
Vốn do tất cả các cổ đông đóng góp và quy định tại Điều lệ

Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông.
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Các từ hoặc nhóm từ được viết tắt trong Bản cáo bạch này có nội dung như sau:

– CĐ Cổ đông

– CMND Chứng minh nhân dân

– CP Cổ phần

– CTCP Công ty cổ phần

– DNNN Doanh nghiệp Nhà nước

– DTT Doanh thu thuần

– ĐKKD Đăng ký kinh doanh

– LNST Lợi nhuận sau thuế

– MMTB Máy móc thiết bị

– TP.HCM Thành phố Hồ Chí Minh

– TSCĐ Tài sản cố định

– TTS Tổng tài sản
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PHẦN IV

TÌNH HÌNH VÀ ĐẶC ĐIỂM CỦA TỔ CHỨC NIÊM YẾT

4. 1. Tóm tắt quá trình hình thành và phát triển

4.1.1 Lịch sử hình thành và phát triển

Tiền thân của Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông là Xưởng Cơ Khí 23/9 trực thuộc Công

ty Sản xuất Mô tô Xe đạp thành lập vào tháng 10/1976.

Tháng 03/1987, Công ty có tên gọi mới là Xí nghiệp Phụ tùng số 2. Xí nghiệp sau đó đã nhập khẩu

MMTB và nhận chuyển giao công nghệ sản xuất líp chất lượng cao YAMASHITA® từ hãng MITSUMI

Nhật Bản với tổng trị giá trên 1,4 triệu USD. Xí nghiệp còn bổ sung vào danh mục sản phẩm của mình

mặt hàng nhông, dĩa xe máy và dịch vụ gia công nhiệt luyện kỹ thuật cao trên cơ sở tận dụng công

suất của lò nhiệt luyện hiện đại công nghệ thấm khí Carbon – Nitơ.

Tháng 08/1996, Xí nghiệp được đổi tên thành Công ty Xe đạp Xe máy Sài Gòn – trực thuộc Sở Công

Nghiệp Tp.HCM.

Tháng 12/2003, trên cơ sở cổ phần hóa Công ty Xe đạp Xe máy Sài Gòn, Công ty chính thức hoạt

động dưới tên Công ty cổ phần Xe đạp Xe máy Sài Gòn.

Sau khi cổ phần hóa, Công ty đã có nhiều thay đổi về mọi mặt, định hướng đúng đắn xứng tầm với

tiềm năng của Công ty.

Tháng 10/2007 Công ty cổ phần Xe đạp Xe máy Sài Gòn đổi tên thành Công ty Cổ phần Công nghệ

Sài Gòn Viễn Đông

Từ năm 2006, hoạt động kinh doanh của Công ty đã có những bước phát triển vượt bậc với chiến lược

hướng tới các ngành mang lại giá trị gia tăng cao:

 Đầu tư vào lĩnh vực Giáo dục:

Ngày 05/09/2006, Công ty đã xây trường Việt Mỹ, trường đầu tiên trong hệ thống trường Việt Mỹ tại số

252 Lạc Long Quân (đối diện công viên văn hóa Đầm Sen, Quận 11, TPHCM). Ngày 05/9/2006, trường

Việt Mỹ chính thức khai giảng năm học đầu tiên.

 Phân phối các sản phẩm Văn hóa, Giáo dục:

Từ năm 2007, Công ty đã thực hiện nhập khẩu trực tiếp và phân phối các mặt hàng giấy, phát triển mối

quan hệ với các bạn hàng lớn như các công ty văn hóa, thiết bị trường học tại khắp các tỉnh thành. Đây là

nền tảng cho việc phát triển kênh phân phối trực tiếp khi Công ty đẩy mạnh đầu tư vào hệ thống trường

học và định hướng trở thành công ty quản lý hệ thống siêu thị sách METRO BOOKS.

Ngày 14/09/2007: Để phù hợp hơn với chiến lược đa dạng hóa ngành hoạt động hướng tới các ngành

mang lại giá trị gia tăng cao, và phù hợp với xu thế phát triển của quá trình hội nhập quốc tế, Công ty đã

đổi tên thành Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông – SAVITECH, bước sang một giai đoạn

mới tập trung sự phát triển các sản phẩm phục vụ cho lĩnh vực Giáo dục, Văn hóa và Thương mại.
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Từ đầu năm 2008 đến nay, thông qua việc đầu tư vào Công ty cổ phần Đầu tư Phát triển Giáo dục

Hoàng Việt, SAVITECH đã nhanh chóng phát triển rộng Hệ thống Trường Việt Mỹ trên địa bàn TP.HCM,

các tỉnh lớn ở miền Tây, và Nam – Trung Bộ. Các trường nằm trong hệ thống đã vượt qua giai đoạn khởi

đầu và đang phát huy mạnh mẽ thể hiện hiệu quả của việc đầu tư. Trung tâm ngoại ngữ Liên Mỹ, Trung

tâm Tư vấn du học Việt Mỹ được hình thành và phát triển, khẳng định chiến lược đầu tư toàn diện trong

lĩnh vực giáo dục của SAVITECH.

Tính đến thời điểm cuối năm 2010, Hệ thống Trường Việt Mỹ do SAVITECH đầu tư đã phát triển lên

đến 09 cơ sở tại các tỉnh thành phía Nam (đào tạo các bậc Mầm non, Tiểu học, Trung học và Trung học

phổ thông), một trung tâm ngoại ngữ và một trung tâm tư vấn du học.

Biểu đồ doanh số các năm sau khi cổ phần hóa:

Đơn vị tính: triệu đồng

Biểu đồ lợi nhuận các năm sau khi cổ phần hóa:

Đơn vị tính: triệu đồng

-
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4.1.2 Giới thiệu Tổ chức niêm yết

– Tên tổ chức: CÔNG TY CỔ PHẦN CÔNG NGHỆ SÀI GÒN VIỄN ĐÔNG
– Tên giao dịch quốc tế: SAIGON VIENDONG TECHNOLOGY JOINT STOCK

COMPANY

– Tên viết tắt: SAVITECH

– Trụ sở chính: Số 102A Phó Cơ Điều, Phường 4, Quận 11, TP.HCM

– Điện thoại: (84.8) 3956 0169 – 3855 9133

– Fax: (84.8) 5405 1353

– Email : savitechco@vnn.vn

– Website: http://savitechco.com.vn

– Logo:

– Vốn điều lệ: 87.000.000.000 VND (Tám mươi bảy tỷ đồng)

– Quá trình tăng vốn điều lệ như sau:

Bảng 1: Quá trình tăng vốn
Đơn vị tính: triệu đồng

Thời điểm Vốn tăng thêm Nguồn tăng Vốn điều lệ

Tháng 12/2003 Cổ phần hóa doanh nghiệp nhà nước 7.400

Lần 1
(tháng 9/2007)

7.400 Phát hành cho cổ đông hiện hữu 14.800

Lần 2
(tháng 3/2008)

35.200
- Chia cổ tức bằng cổ phiếu

- Phát hành thêm cho cổ đông hiện hữu
50.000

Lần 3
(tháng 7/2009)

13.000
- Chia cổ tức bằng cổ phiếu

- Phát hành thêm cho cổ đông hiện hữu, nội
bộ Công ty và nhà đầu tư bên ngoài.

63.000

Lần 4
(tháng 3/2010)

24.000 - Phát hành thêm cho cổ đông chiến lược 87.000

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

– Ngành nghề kinh doanh:

Giấy Chứng nhận Đăng ký Kinh doanh và Đăng ký thuế Công ty cổ phần số 0300716891 do Sở Kế

hoạch và Đầu tư Tp.HCM cấp, đăng ký lần đầu ngày 09/12/2003, số ĐKKD: 4103001965 và đăng ký

thay đổi lần thứ 9 ngày 27/9/2010, ngành, nghề kinh doanh của SAVITECH bao gồm:

 Giáo dục mầm non, giáo dục bậc tiểu học, trung học, trung học chuyên nghiệp và cao

đẳng; Tư vấn du học; Đào tạo nghề, đào tạo ngoại ngữ, tin học.

 Bán buôn sách (có nội dung được phép lưu hành), văn phòng phẩm.

 Sản xuất mua bán linh kiện, phụ tùng thay thế cho xe đạp, xe gắn máy;

 Lắp ráp, bảo trì, sửa chữa xe đạp, xe máy; Gia công các sản phẩm kim loại;

mailto:savitechco@vnn.vn
http://savitechco.com.vn
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 Sản xuất, mua bán xe đạp, xe gắn máy, ô tô, phụ tùng thay thế; Sản xuất, mua bán

nguyên vật liệu, sản phẩm cơ khí, nhựa, điện máy, điện tử, điện lạnh, thủ công mỹ nghệ

(trừ: gia công cơ khí, tái chế phế thải kim loại – nhựa, xi mạ điện, sơn hàn, sản xuất thủy

tinh, gốm, sứ, chế biến gỗ tại trụ sở);

 Kinh doanh nhà; Cho thuê văn phòng, mặt bằng, kho bãi.

 Sản xuất, mua bán giấy, các sản phẩm từ giấy, mực in, vật tư, thiết bị cho ngành giấy,

ngành in (trừ: gia công cơ khí, tái chế phế thải, xi mạ điện, sơn hàn, sản xuất bột giấy tại

trụ sở); In bao bì (trừ in tráng bao bì kim loại). Thiết kế, chế tạo, lắp đặt thiết bị, vật tư kỹ

thuật, chuyển giao công nghệ ngành giấy, ngành in (trừ: gia công cơ khí, tái chế phế thải,

xi mạ điện, sơn hàn tại trụ sở).

 Dịch vụ thiết kế, chế tạo, sửa chữa các thiết bị phục vụ sản xuất (không: gia công cơ khí,

tái chế phế thải, xi mạ điện, sơn hàn tại trụ sở);

 Bán buôn xăng dầu và các sản phẩm liên quan gồm: xăng dầu đã tinh chế: xăng, diesel,

mazout, nhiên liệu máy bay, dầu đốt nóng, dầu hỏa; bán buôn dầu nhờn, mỡ nhờn, các

sản phẩm dầu mỏ đã tinh chế khác.

4. 2. Cơ cấu tổ chức
SAVITECH bao gồm có 01 Trụ sở chính và 01 Chi nhánh cũng là nhà máy sản xuất của Công ty

a. Trụ sở chính

– Địa chỉ: 102A Phó Cơ Điều, Phường 4, Quận 11, Tp.HCM

– Điện thoại: (84.8) 3956 0169 – 3855 9133 Fax: (84.8) 5405 1353

b. Chi nhánh

– Địa chỉ: 03/19 Quốc lộ 22, Ấp Đình, Xã Tân Xuân, Huyện Hóc Môn, Tp.HCM

– Điện thoại: (84.8) 6251 3235 – 6251 3238 Fax: (84.8) 6251 3237
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4. 3. Cơ cấu bộ máy quản lý

4.3.1 Sơ đồ

PHÒNG
ĐẦU TƯ
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ĐẠI HỘI ĐỒNG
CỔ ĐÔNG

BAN KIỂM SOÁT
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GIÁM ĐỐC
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METRO
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GIÁM ĐỐC
TÀI CHÍNH

GIÁM ĐỐC
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GIÁM ĐỐC
SẢN XUẤT

PHÒNG
KỸ

THUẬT
CHẤT

LƯỢNG

PHÒNG
HÀNH
CHÍNH

NHÂN SỰ

PHÒNG
KINH

DOANH
XUẤT
NHẬP
KHẨU

PHÒNG
TÀI CHÍNH
KẾ TOÁN

PHÒNG
CUNG
ỨNG

THƯƠNG
MẠI

NHÀ MÁY
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4.3.2 Diễn giải

Đại hội đồng cổ đông

Đại hội đồng cổ đông là cơ quan quyền lực cao nhất của Công ty, gồm tất cả cổ đông có quyền biểu

quyết. ĐHĐCĐ có quyền quyết định những vấn đề thuộc quyền hạn theo quy định của luật pháp và

Điều lệ Công ty.

Hội đồng quản trị

Hội đồng quản trị là cơ quan quản trị Công ty, có toàn quyền nhân danh Công ty để quyết định, thực

hiện các quyền và nghĩa vụ của Công ty không thuộc thẩm quyền của Đại hội đồng cổ đông.

Ban kiểm soát

Là cơ quan do ĐHĐCĐ bầu ra, có nhiệm vụ kiểm tra tính hợp lý, hợp pháp trong quản trị và điều hành

hoạt động kinh doanh của Công ty. Ban kiểm soát hoạt động độc lập với Hội đồng quản trị và Tổng

Giám đốc.

Tổng Giám đốc

Tổng Giám đốc là người điều hành, có quyền quyết định cao nhất về tất cả các vấn đề liên quan đến

hoạt động hàng ngày của Công ty và chịu trách nhiệm trước HĐQT về việc thực hiện các quyền và

nhiệm vụ được giao. Các Giám đốc chức năng là người giúp việc cho Tổng Giám đốc và chịu trách

nhiệm trước Tổng Giám đốc về các công việc, nhiệm vụ được giao.

4.3.3 Chức năng các phòng ban

Phòng Đầu tư – Phát triển:

– Tham mưu HĐQT, Tổng giám đốc về chiến lược đầu tư và phát triển;

– Quản lý dự án phát triển Hệ thống Trường Quốc Tế Việt Mỹ và Hệ thống Siêu thị sách METRO

BOOKS;

– Lập kế hoạch và thực hiện việc tìm kiếm, khai thác các dự án đầu tư mới phù hợp với định hướng

chiến lược của HĐQT, Ban điều hành;

– Chuẩn bị nội dung và tài liệu để Hội đồng quản trị, Tổng Giám đốc tiếp xúc, đàm phán với các đối

tác trong và ngoài nước về hợp tác đầu tư, liên doanh, liên kết thực hiện dự án;

– Quản lý, giám sát tình hình triển khai và hoạt động của các dự án Công ty đầu tư, kiến nghị các

biện pháp giải quyết khó khăn, vướng mắc;

– Thực hiện các nhiệm vụ khác theo chỉ đạo của HĐQT, Tổng Giám đốc.

Phòng Tài chính – Kế toán:

– Lập và cân đối các kế hoạch tài chính nhằm phục vụ cho hoạt động sản xuất kinh doanh và các dự

án đầu tư mới của Công ty;

– Kế toán tiêu thụ tính toán kết quả sản xuất kinh doanh, tổng hợp kiểm kê thành phẩm định kỳ cũng

như đột xuất;
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– Tư vấn, tham mưu cho Tổng Giám đốc về chiến lược tài chính (cơ cấu tài sản nợ, nguồn vốn và

chi phí vốn..); quyết định đầu tư, quản lý điều hành; kiểm soát nội bộ để đảm bảo tạo giá trị gia

tăng cao nhất cho cổ đông;

– Tổng hợp, báo cáo quyết toán hàng tháng, quý, năm theo quy định;

– Thực hiện các nhiệm vụ khác theo chỉ đạo của Ban điều hành.

Phòng Hành chính – Nhân sự:

– Xây dựng dự thảo cơ cấu tổ chức bộ máy; Quy định chức năng nhiệm vụ các đơn vị trong Công ty;

– Thực hiện công tác đào tạo và nâng bậc cho cán bộ công nhân viên, các chế độ bảo hiểm xã hội;

bảo vệ an ninh nội bộ; quản lý hồ sơ cán bộ công nhân viên;

– Mua sắm, quản lý tài sản của Công ty;

– Thực hiện việc kiểm soát tài liệu, hồ sơ chất lượng; ghi chép số liệu, phân tích đánh giá và báo cáo

việc thực hiện nhiệm vụ cũng như yêu cầu của Hệ thống quản lý chất lượng theo tiêu chuẩn ISO

9001:2000…

– Thực hiện các nhiệm vụ khác theo chỉ đạo của Ban điều hành.

Phòng Kinh doanh – Xuất nhập khẩu:

– Lập kế hoạch sản xuất kinh doanh hàng năm, xây dựng dự thảo chiến lược chung;

– Lập mục tiêu và kế hoạch sản xuất kinh doanh ngắn hạn trên cơ sở kế hoạch được giao;

– Theo dõi, thống kê và báo cáo tình hình thực hiện kế hoạch sản xuất kinh doanh ngắn hạn và kế

hoạch năm cho Ban điều hành;

– Thực hiện và chịu trách nhiệm về kế hoạch kinh doanh, tiêu thụ và thị trường đã được phê duyệt

về các ngành hàng: sản phẩm văn hóa giáo dục, phụ tùng xe máy, phụ tùng xe đạp và xe đạp

nguyên chiếc;

– Thực hiện các nhiệm vụ khác theo chỉ đạo của Ban điều hành.

Phòng Cung ứng – Thương mại:

– Lập kế hoạch và thực hiện cung cấp vật tư, nguyên nhiên vật liệu, thiết bị theo kế hoạch sản xuất

của Công ty.

– Lập kế hoạch mua các sản phẩm văn hóa giáo dục: giấy văn phòng phẩm, giấy tập học sinh , giấy

tiêu dùng, sách, báo, đồ dùng học sinh …

– Tiếp nhận, sắp xếp, bảo quản kho và bảo đảm an toàn nguyên nhiên vật liệu, vật tư, thành phẩm,

hàng hóa; xuất nhập vật tư, xuất nhập hàng hóa;

– Chịu trách nhiệm thực hiện kế hoạch dịch vụ gia công nhiệt luyện, sản phẩm văn hóa giáo dục đã

được giao; củng cố và mở rộng thị trường nhằm đảm bảo tăng trưởng ngành hàng dịch vụ gia

công, thương mại hàng năm;

– Trực tiếp thực hiện việc phát triển các mặt hàng mới thuộc các mảng thương mại.

– Thực hiện các nhiệm vụ khác theo chỉ đạo của Ban điều hành.
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Phòng Kỹ thuật – Chất lượng:

– Nghiên cứu, đề xuất áp dụng các biện pháp cải tiến kỹ thuật, hợp lý hóa sản xuất nhằm tăng năng

suất lao động, tăng chất lượng và giảm giá thành sản phẩm;

– Nghiên cứu chế tạo phụ tùng, khuôn mẫu thay thế, cải tiến thiết bị theo yêu cầu để phục vụ cho

sản xuất;

– Sửa chữa máy móc thiết bị kịp thời phục vụ cho sản xuất. Bảo dưỡng, sửa chữa và chế tạo lắp đặt

các thiết bị điện, động lực, hệ thống truyền dẫn được phân công. Quản lý hệ thống truyền dẫn

chính: điện, nhiệt, khí nén, nước;

– Kiểm tra các công đoạn sản xuất, giám sát quá trình sản xuất và cung ứng đầu vào cho sản xuất

nhằm đảm bảo nguyên liệu đầu vào và sản phẩm đầu ra đạt các tiêu chuẩn chất lượng theo quy

định;

– Xác định, lập các định mức kỹ thuật vật tư;

– Thực hiện các nhiệm vụ khác theo chỉ đạo của Ban điều hành.

Nhà máy SAVITECH:

– Thực hiện các kế hoạch sản xuất, gia công nhiệt luyện trên cơ sở đảm bảo về số lượng, chất

lượng và tiến độ thời gian;

– Quản lý nhân sự Nhà máy, máy móc thiết bị, an toàn lao động, vệ sinh lao động môi trường, phòng

chống cháy nổ. Quản lý vật tư, phụ tùng dùng cho MMTB và điện thuộc Nhà máy;

– Xây dựng, thực hiện và quản lý kế hoạch bảo hộ lao động; quản lý các thiết bị có yêu cầu nghiêm

ngặt về an toàn và vệ sinh lao động theo quy định;

– Nghiên cứu, đề xuất áp dụng các biện pháp cải tiến kỹ thuật, hợp lý hóa sản xuất nhằm tăng năng

suất lao động, tăng chất lượng và giảm giá thành sản phẩm;

– Tham gia các dự án đầu tư phát triển sản xuất kinh doanh của Công ty, thiết kế sản phẩm mới.

– Thực hiện các nhiệm vụ khác theo chỉ đạo của Ban điều hành.

Phòng Kiểm soát nội bộ:

– Tư vấn xây dựng hệ thống kiểm soát nội bộ;

– Tư vấn quản lý rủi ro, đánh giá rủi ro và thực hiện các biện pháp kiểm soát rủi ro, đề xuất giải pháp

giảm thiểu rủi ro;

– Dự thảo quy trình kiểm soát, duy trì hệ thống kiểm soát, thực hiện việc đánh giá hiệu quả họat

động (so sánh năm nay với năm trước, với kế họach), đánh giá các ý tưởng kinh doanh mới, IT/IS,

hiệu quả R&D, quản lý tồn kho, tài sản, công nợ, chuẩn mực đạo đức, tuân thủ pháp luật và chuẩn

mực kế toán tài chính;

– Tư vấn, hoàn thiện quy trình kinh doanh, kiểm soát hoạt động.
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4. 4. Danh sách cổ đông nắm giữ trên 5% vốn cổ phần của Công ty

4.4.1 Danh sách cổ đông nắm giữ từ trên 5% vốn cổ phần của Công ty thời điểm ngày 20/5/2011

Bảng 2: Danh sách cổ đông nắm giữ trên 5% vốn cổ phần của Công ty

Cổ đông Địa chỉ Số CMND /
ĐKKD

Số lượng
CP sở hữu Tỷ lệ

CTCP Đầu tư Phát triển
Thương mại Viễn Đông

Đại diện: Ông Bùi Quang
Mẫn

129 Âu Cơ, P.14, Q. Tân
Bình, Tp.HCM 0300377536 2.894.552 33,27%

CTCP Giấy Toàn Lực

Đại diện: Bà Nguyễn Thị
Thu

Lô A2-3 Đường N5, KCN
Tây Bắc, Củ Chi 412031000131 644.100 7,40%

Phạm Thị Xuân Tươi 02 Tổ 6, Thị xã Cao Lãnh,
Đồng Tháp 341178636 494.198 5,68%

Huỳnh Thị Hoa Mai 47 Trần Quý Khoách, P. Tân
Định, Q.1, Tp.HCM 022079105 473.585 5,44%

Lê Thị Minh Giang 529/14 Huỳnh Văn Bánh,
P.14, Q.PN, Tp.HCM 022420537 457.430 5,26%

Tổng cộng - - 4.963.865 57,06%

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

4.4.2 Cơ cấu cổ đông

Bảng 3: Cơ cấu cổ đông thời điểm 20/5/2011

Đơn vị: triệu đồng

Danh mục
CĐ trong nước CĐ nước ngoài Tổng

Số lượng
CĐ Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ Số lượng

CĐ Giá trị Tỷ lệ

Tổ chức 02 35.387 40,67% - - 02 35.387 40,67%

Cá nhân 106 51.613 59,33% - - 106 51.613 59,33%

Tổng cộng 108 87.000 100,00% - - 108 87.000 100%

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Bảng 4: Cổ đông sáng lập của Công ty thời điểm 20/5/2011

Cổ đông Địa chỉ Số CMND /
ĐKKD

Số lượng
CP sở hữu Tỷ lệ

Bùi Quang Mẫn
144/3A Điện Biên Phủ,

Phường 25, Q. Bình
Thạnh, Tp.HCM

020604066 189.006 2,17%

Nguyễn Thị Xuân 02 Tổ 6, Phường 4, Thị
xã Cao Lãnh, Đồng Tháp 341555759 0 0%
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Cổ đông Địa chỉ Số CMND /
ĐKKD

Số lượng
CP sở hữu Tỷ lệ

Mai Thị Trúc Giang
595/2C Cách mạng

Tháng Tám, Phường 15,
Quận 10, Tp.HCM

024673667 35.736 0,41%

Trần Hoàng Nghĩa
595/2C Cách mạng

Tháng Tám, Phường 15,
Quận 10, Tp.HCM

024437380 23.544 0,27%

Nguyễn Thị Việt
Anh

20/12 Trần Kế Xương,
Phường 3, Quận Bình

Thạnh
020113893 63.457 0,73%

Trần Văn Quỳnh
20/C25 Cư xá Nguyễn

Trung Trực, Đường 3/2,
Phường 12, Quận 10

022829837 3.434 0,04%

Nguyễn Thị Huỳnh
Mai

175 Bùi Minh Trực,
Phường 5, Quận 8 020176342 0 0%

Và 24 cổ đông khác - -

Tổng cộng - 315.177 3,62%

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Theo quy định hiện hành về cổ đông sáng lập, đến thời điểm hiện tại, các hạn chế chuyển nhượng đối

với cổ phần của cổ đông sáng lập đều được bãi bỏ.

4. 5. Danh sách công ty mẹ và công ty con của Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn
Viễn Đông, những công ty mà Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông nắm
giữ quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối, những công ty nắm quyền kiểm soát
hoặc cổ phần chi phối đối với Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Hiện tại, Công ty không bị kiểm soát hoặc chi phối bởi tổ chức nào.

Công ty cũng không nắm quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối tại công ty nào.

4. 6. Hoạt động đầu tư – Thông tin về các công ty liên kết của SAVITECH

4.6.1 Công ty cổ phần Văn hóa Giáo dục Viễn Đông

Địa chỉ: số 252 Lạc Long Quân,Phường 10, Quận 11, Tp.HCM

SAVITECH góp vốn 40% vốn điều lệ.

Ngành nghề chính là giáo dục mầm non; giáo dục bậc tiểu học, trung học, trung học chuyên nghiệp và

cao đẳng; đào tạo ngoại ngữ, đào tạo nghề; tư vấn du học; đào tạo đại học và sau đại học; nhà hàng;

hoạt động chiếu phim; bán lẻ tranh ảnh và các tác phẩm nghệ thuật; giáo dục thể thao và giải trí; giáo
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dục văn hóa nghệ thuật. Năm 2007, Công ty cổ phần Văn hóa Giáo dục Viễn Đông được Sở Giáo dục

Đào tạo Tp.HCM cấp phép thành lập Trung tâm ngoại ngữ Liên Mỹ, mở lớp dạy Anh ngữ các cấp đáp

ứng yêu cầu trau dồi và nâng cao trình độ ngoại ngữ trong giai đoạn hội nhập kinh tế thế giới.

4.6.2 Hệ thống Trường Việt Mỹ

Là hệ thống trường song ngữ đào tạo liên thông từ bậc Mầm non, Tiểu học, Trung học cơ sở đến

Trung học phổ thông trong một môi trường giáo dục toàn diện: Trí dục – Đức dục – Thể dục – Mỹ dục.

Đây là nơi tập trung các nhà đầu tư có kinh nghiệm lâu năm trong lĩnh vực giáo dục, có tiềm lực tài

chính mạnh mẽ và tâm huyết với việc đào tạo chất lượng cao cho mục tiêu phát triển giáo dục lâu dài.

Hệ thống Trường Việt Mỹ chú trọng về chất lượng giáo viên, phương pháp giảng dạy, cơ sở vật chất

và dịch vụ chăm sóc học sinh với phương châm “Mỗi ngày đến trường là một ngày vui”.

Hệ thống Trường Việt Mỹ thực hiện chương trình bán trú – Buổi sáng dạy chương trình của Bộ Giáo

Dục & Đào Tạo Việt Nam; Buổi chiều giảng dạy bằng Anh ngữ và các môn ngoại khóa.

Các cơ sở thuộc Hệ thống trường Việt Mỹ:

STT Cơ sở
Giá trị đầu
tư (triệu
đồng)

Tỷ lệ sở
hữu Địa chỉ Điện thoại

Tp.Hồ Chí Minh

1 Trường Mầm non Việt Mỹ
Quận 2 500 30%

10A26 Trần
Não, Phường
Bình An, Quận
2, Tp.HCM

(08) 37.40.6832 –
36.65.0937

2 Trường Mầm non Việt Mỹ
Quận 3 500 30%

216/6 Điện Biên
Phủ, Phường 7,
Quận 3,
Tp.HCM

08) 39.32.0567

3 Trường Mầm non Việt Mỹ
Quận Gò Vấp 500 30%

147 Lê Văn
Thọ, Phường 8,
Quận Gò Vấp,
Tp.HCM

(08) 62.95.7208

4 Trường Mầm non - Tiểu
học Việt Mỹ Quận 9 500 30%

32 Quang
Trung, Phường
Hiệp Phú, Quận
9, Tp.HCM

(08) 37.30.5718

5
Trường Tiểu học - Trung
học Việt Mỹ Lạc Long
Quân

875 35%

252 Lạc Long
Quân, Phường
10, Quận 11,
Tp.HCM

(08) 39.63.3602

6 Trường Trung học Việt Mỹ 800 40%

252 Lạc Long
Quân, Phường
10, Quận 11,
Tp.HCM

(08) 39.63.3602

Tp. Vũng Tàu

1 Trường Tiểu học Việt Mỹ -
Vũng Tàu 500 30%

17 Trương Vĩnh
Ký, Phường 1,
Tp.Vũng Tàu

(064) 625.4541
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STT Cơ sở
Giá trị đầu
tư (triệu
đồng)

Tỷ lệ sở
hữu Địa chỉ Điện thoại

Khu vực Đồng bằng Sông Cửu Long

1 Trường Mầm non Việt Mỹ
-Vĩnh Long 500 30%

27 Đinh Tiên
Hoàng, Phường
8, Tp.Vĩnh Long

(070) 387.7996 –
387.7997

2 Trường Mầm non Việt Mỹ
- Cần Thơ 500 30%

60 Lý Tự Trọng,
Phường An Cư,
Quận Ninh
Kiều, Tp.Cần
Thơ

(0710) 224.3379

3 Trường Phổ thông Việt Mỹ
-Cần Thơ (Cấp 1 – 2 – 3 ) 500 30%

Khu bãi cát
Hàng dương,
Quận Ninh
Kiều, Tp.Cần
Thơ

(0710) 373.1090
– 324.3379

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông
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Tháng 4 năm 2011, SAVITECH hoàn tất đầu tư giai đoạn 1 Dự án mở rộng trường Việt Mỹ công trình

tòa nhà 6 tầng phục vụ cho các lớp học Việt Mỹ từ phổ thông cơ sở đến hết bậc phổ thông trung học,

bắt đầu khai giảng năm học 2011-2012. Giá trị đầu tư tương đương 22 tỷ đồng (trong tổng giá trị 64 tỷ

đồng toàn Dự án).

Công trình trường Việt Mỹ 6 tầng đã hoàn thành trong năm 2011 tại 252 Lạc Long Quân, Q.11,
TPHCM

Cũng trong tháng 4 năm 2011, Chủ đầu tư khu đô thị Thiên Lộc - Công ty TNHH Thiên Lộc thành phố

Cần Thơ đã chính thức giao cho Hệ thống Việt Mỹ (theo hợp đồng số: 12/2011/HĐHT-TL) khai thác

đào tạo các chương trình từ mầm non đến hết phổ thông trung học với hai công trình xây dựng đã

hòan tất tại Khu Dân Cư Thiên Lộc - Tp.Cần Thơ như sau:

– Tổng diện tích đất khai thác cho trường Việt Mỹ: 3.760 m2 +  13.990 m2

– Định hướng hoạt động: xây dựng Trường Việt Mỹ - Cần Thơ đạt chuẩn song ngữ quốc tế với

điều  kiện dạy học hiện đại.

– Năng lực tiếp nhận và đào tạo khoảng 4.500 học sinh hàng năm.

– Thời gian khai thác đào tạo giáo dục: 50 năm.

– Dự kiến khai giảng năm học đầu tiên: bắt đầu từ năm học 2011 – 2012.
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Kiến trúc Trường  Mầm non & Tiểu học Việt Mỹ (VA Schools) - Cần Thơ

(Tổng diện tích khuôn viên 3.760 m2)

Trường Trung học cơ sở và Trung học phổ thông Việt Mỹ (VA Schools) - Cần Thơ
(Tổng diện tích khuôn viên trường 13.990 m2)

Mục tiêu dài hạn của Trường quốc tế Việt Mỹ - Cần Thơ, khu dân cư Thiên Lộc:

– Ổn định việc làm và thu nhập cho giảng viên và cán bộ công nhân viên.

– Đào tạo các thế hệ học sinh với chất lượng tốt nhất cho xã hội, cộng đồng, góp phần nâng cao

dân trí cho các tỉnh Đồng bằng sông Cửu Long và các tỉnh miền Nam.

– Đảm bảo hiệu quả mục tiêu lợi nhuận khi triển khai Dự án.

– Mang lại giá trị gia tăng và cổ tức tốt nhất cho cổ đông và các nhà đầu tư.
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4.7 Hoạt động sản xuất kinh doanh
4. 7. 1 Hoạt động sản xuất kinh doanh chính

Bên cạnh việc đầu tư chuyên sâu vào các trường quốc tế, SAVITECH đang triển khai các hoạt động
sản xuất kinh doanh như sau:

- Phân phối các sản phẩm văn hóa giáo dục với mặt hàng chính là văn phòng phẩm, giấy vẽ mỹ
thuật các loại, tập học sinh, trang thiết bị dụng cụ học tập, văn hóa phẩm…

- Quản lý hệ thống siêu thị bán lẻ sách và sản phẩm giáo dục văn phòng phẩm thương hiệu
METRO BOOKS.

- Sản xuất và kinh doanh cơ khí: bao gồm phụ tùng xe máy, phụ tùng xe đạp và xe đạp, nhiệt
luyện.

4. 7. 2 Các sản phẩm chính

SAVITECH cung cấp 2 nhóm sản phẩm chính như sau:

 Nhóm sản phẩm 1 (chiếm trên 80% tổng doanh thu và trên 50% tổng lợi nhuận): Các
sản phẩm văn hóa giáo dục với mặt hàng chủ đạo là Giấy Văn phòng phẩm, Giấy Vẽ
mỹ thuật các loại, Tập học sinh, Trang thiết bị dụng cụ học tập, Văn hóa phẩm, …

Với định hướng trở thành nhà phân phối các sản phẩm văn hóa giáo dục, từ năm 2007 Công ty đã
thâm nhập thị trường này. Sự thành công của Công ty nhờ vào việc lựa chọn đúng hướng đi riêng,
tạo tính khác biệt thông qua các hoạt động sau:

- Phát triển quan hệ trở thành nhà cung cấp chính của các khách hàng lớn như các
Công ty Dịch vụ Văn hóa, các Công ty Thiết bị Trường học ở các Tỉnh thành, các Hiệu
sách, và các Cửa hàng Văn phòng phẩm, …

- Trực tiếp đầu tư vào hệ thống trường học – kênh phân phối bán lẻ các sản phẩm văn
hóa giáo dục lớn nhất. Hiện nay SAVITECH là cổ đông lớn nhất của Hệ thống Trường
Việt Mỹ, Công ty Văn hóa Giáo dục Viễn Đông, Công ty cổ phần Đầu tư Phát triển
Giáo dục Hoàng Việt,…

- Từ năm 2010, SAVITECH bắt đầu xây dựng hệ thống quản lý nhà sách với thương
hiệu METRO BOOKS để trở thành nhà cung cấp độc quyền cho hệ thống nhà sách
này.

- Với việc mở rộng hệ thống bán lẻ, SAVITECH sẽ tiếp tục mở rộng cơ cấu mặt hàng: từ
Giấy Văn phòng phẩm, Giấy Tập học sinh, Giấy in Thiệp đến Sách, Báo, Đồ dùng học
sinh và các sản phẩm văn hóa giáo dục khác.

- Hoạt động kinh doanh các sản phẩm văn hóa giáo dục đã đóng góp tỷ lệ doanh số và
lợi nhuận cao cho SAVITECH (trên 80% tổng doanh thu và trên 50% tổng lợi nhuận).
Dự kiến trong các năm tới, lợi nhuận từ hoạt động này sẽ không ngừng gia tăng.
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Nhóm sản phẩm 2

Phụ tùng xe – cơ khí nhiệt luyện

Phụ tùng xe đạp và xe đạp

Công ty đã nhập khẩu hệ thống dây chuyền máy móc thiết bị đồng bộ, nhận

chuyển giao công nghệ kỹ thuật từ Nhật Bản sản xuất Líp xe đạp các loại

(dùng cho xe mini, xe địa hình, xe đường bằng, … ) và nhận quyền đăng ký

độc quyền thương hiệu YAMASHITA. Với đội ngũ kỹ thuật cao, công nhân

lành nghề và quá trình hơn 30 năm xây dựng phát triển thương hiệu, đến

nay sản phẩm Líp xe đạp YAMASHITA đã được người tiêu dùng trên toàn quốc ưa chuộng do chất

lượng sản phẩm và các dịch vụ đi kèm phù hợp. YAMASHITA là một thương hiệu mạnh của ngành

và là một ưu thế cạnh trạnh của Công ty. Bên cạnh thương hiệu

YAMASHITA, Công ty cũng phát triển thêm nhãn hiệu Líp SAVITECH.

Líp xe đạp là ngành hàng truyền thống của Công ty, đem lại mức lợi nhuận

ổn định (lợi nhuận bình quân hơn 2 tỷ đồng/năm, chiếm hơn 13% trong tổng

lợi nhuận của Công ty).

Ngoài ra, trên cơ sở chiến lược đa dạng hóa và mở rộng hệ thống phân phối

đã được xây dựng cho nhóm sản phẩm phụ tùng xe đạp, Công ty đã thâm nhập thị trường sản phẩm

xe đạp nguyên chiếc YAMASHITA vào đầu năm 2009 và đang xúc tiến phát triển cho các năm tiếp

theo.

Phụ tùng xe máy

Từ đầu năm 2005 trở đi, SAVITECH chú trọng xây dựng thương hiệu, phát triển hệ thống phân phối

và đầu tư máy móc thiết bị sản xuất cho ngành hàng phụ tùng xe máy. Sản

phẩm chủ lực là bộ Nhông – Sên – Dĩa các loại, trọng tâm của bộ sản

phẩm là dành cho dòng xe Honda và Yamaha. Đến nay, Công ty đã xây

dựng được hệ thống phân phối trên toàn quốc và đã thâm nhập vào kênh

tiêu thụ hiện đại là chuỗi siêu thị bán sỉ hàng đầu METRO của Đức với

03 thương hiệu là YA, YA SUPER và YAMASHITA.

Với việc chú trọng chất lượng sản phẩm và hoạch định phân khúc thị

trường phù hợp, ngành hàng phụ tùng xe máy đã đem về cho Công ty

mức tăng trưởng lợi nhuận hơn 15%/năm, và có xu thế duy trì mức tăng

trưởng này trong các năm tới. Đặc biệt, sự ra đời của sản phẩm YA

SUPER chất lượng cao cấp mà các doanh nghiệp trong nước chưa thực

hiện đầu tư đã thể hiện sự thành công qua việc tăng trưởng doanh số và

sự đánh giá cao của người tiêu dùng trên toàn quốc.
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Nhiệt luyện

Tận dụng công suất cũng như ưu thế về kỹ thuật cơ khí hiện có và hệ thống lò nhiệt luyện công nghệ

cao thấm khí Cacbon – Nitơ nhập khẩu từ Nhật Bản, Công ty đã cung cấp ra thị trường Tp.HCM và

các tỉnh lân cận dịch vụ gia công nhiệt luyện cho phân khúc đòi hỏi kỹ thuật cao. Hiện tại, lợi nhuận từ

dịch vụ gia công nhiệt luyện chiếm trung bình 8% trong tổng lợi nhuận của Công ty.

Bên cạnh các sản phẩm phụ tùng, cơ khí nhiệt luyện hiện nay, Công ty định hướng phát triển

sang lĩnh vực sản xuất kinh doanh phụ tùng xe hơi, kinh doanh xe hơi nguyên chiếc, lĩnh vực

thiết bị và phụ kiện viễn thông.

4. 7. 3 Sản lượng sản phẩm – Giá trị dịch vụ qua các năm

Cơ cấu doanh thu

Bảng 5: Cơ cấu doanh thu theo nhóm sản phẩm năm 2008, 2009, 2010 và quý I/2011

Đơn vị tính: triệu đồng

Chỉ tiêu
Năm 2008 Năm 2009 Năm 2010 Quý I/2011

Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ

Các sản phẩm văn hóa
giáo dục (chủ yếu giấy
văn phòng phẩm, giấy tập
học sinh và giấy tiêu
dùng, …)

79.466 82% 151.055 84% 196.248 86% 17.739 68%

Phụ tùng xe – Cơ khí
nhiệt luyện

16.768 17% 22.681 13% 27.268 12% 6.976 27%

Hoạt động khác (*) 1.050 1% 6.926 3% 4.784 2% 1.254 5%

Tổng cộng 97.284 100% 180.662 100% 228.301 100% 25.969 100%

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Bảng 6: Cơ cấu doanh thu theo khu vực năm 2008, 2009, 2010 và quý I/2011

Đơn vị tính: triệu đồng

Chỉ tiêu
Năm 2008 Năm 2009 Năm 2010 Quý I/2011

Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ

Miền Bắc 2.763 3% 2.680 1% 3.493 2% 394 2%

Miền Trung 2.234 2% 3.310 2% 4.429 2% 498 2%

Miền Nam 92.287 95% 174.672 97% 220.379 96% 25.077 97%

Tổng cộng 97.284 100% 180.662 100% 228.301 100% 25.969 100%

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông
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Cơ cấu lợi nhuận

Bảng 7: Cơ cấu lợi nhuận theo nhóm sản phẩm năm 2008, 2009 , 2010 và quý I/2011

Đơn vị tính: triệu đồng

Chỉ tiêu
Năm 2008 Năm 2009 Năm 2010 Quý I/2011

Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ

Các sản phẩm văn hóa
giáo dục (chủ yếu giấy
văn phòng phẩm, giấy tập
học sinh và giấy tiêu
dùng, …)

5.068 133% 7.071 47% 7.606 59% 142 9%

Phụ tùng xe – Cơ khí
nhiệt luyện

1.726 45% 2.028 14% 2.637 21% 648 43%

Hoạt động khác (*) -2.987 -78% 5.882 39% 2.543 20% 734 48%

Tổng cộng 3.807 100% 14.981 100% 12.786 100% 1.524 100%

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

(*) Hoạt động khác bao gồm hoạt động đầu tư tài chính và thu nhập khác.

Trong năm 2008, Savitech đã đầu tư vào lĩnh vực hoạt động khác lỗ 2,987 tỷ đồng trong đó hoạt

động đầu tư tài chính do trích lập dự phòng giảm giá mua cổ phiếu của Công ty Đầu tư phát triển

Thương mại Viễn Đông.

Bảng 8: Cơ cấu lợi nhuận theo khu vực năm 2008, 2009, 2010 và quý I/ 2010

Đơn vị tính: triệu đồng

Chỉ tiêu
Năm 2008 Năm 2009 Năm 2010 Quý I/2011

Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ Giá trị Tỷ lệ

Miền Bắc 274 7% 181 1% 176 1% 21 1%

Miền Trung 221 6% 224 2% 236 2% 29 2%

Miền Nam 3.312 87% 14.576 97% 12.373 97% 1.474 97%

Tổng cộng 3.807 100% 14.981 100% 12.786 100% 1.524 100%

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Trong các năm qua, SAVITECH đã triển khai hoạt động sản xuất kinh doanh hiệu quả. Năm 2009,

doanh thu tăng 85% và lợi nhuận tăng gấp hơn 3 lần so với năm 2008. Năm 2010, hiệu quả hoạt

động tiếp tục được duy trì. Nhóm sản phẩm văn hóa giáo dục chiếm trên 86% trong tổng doanh thu

và khoảng 59% trong tổng lợi nhuận.

Thị trường hoạt động kinh doanh của Công ty chủ yếu tập trung tại miền Nam, thị trường miền Bắc và

miền Trung vẫn còn nhiều tiềm năng để Công ty phát triển mở rộng.
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4. 7. 4 Nguồn cung cấp – Nguyên vật liệu:

 Nguồn cung cấp sản phẩm phục vụ văn hóa giáo dục:

Nguồn cung cấp sản phẩm phục vụ văn hóa giáo dục rất đa dạng, được cung cấp từ những nhà cung

cấp, tập đoàn lớn, có thương hiệu uy tín trên thị trường thế giới như:

- Tập đoàn APP (Indonesia, Trung Quốc)

- Tập đoàn Halson (Hàn Quốc)

- Tập đoàn UPM, Stora Enso (Thụy Điển, Phần Lan)

- Tập đoàn Ajio Wiggins Fine (Anh, Pháp)

 Nguồn nguyên vật liệu cho sản xuất phụ tùng cơ khí nhiệt luyện:

Nguyên vật liệu chính dùng trong sản xuất các sản phẩm phụ tùng cơ khí nhiệt luyện chủ yếu

là sắt thép dạng tấm hoặc cuộn và bi thép được nhập khẩu từ các nước Hàn Quốc, Đài Loan, Trung

Quốc, Nga… thông qua các nhà cung cấp tại Việt Nam hoặc Công ty trực tiếp nhập khẩu. Nguyên vật

liệu chính chiếm tỷ trọng khoảng 57% trong tổng giá thành (đối với sản phẩm ổ líp xe đạp) và 72%

tổng giá thành (đối với bộ nhông – sên – dĩa xe máy).

Nguyên vật liệu phụ bao gồm: cát phun bi, các loại khí như Methanol, Nitơ, NH3, Gas, … dầu

nhớt các loại, và bao bì các loại như: bao bì nhựa PE, PP, PVC; hộp giấy; thùng Carton để đóng gói

sản phẩm. Nguyên vật liệu phụ được Công ty thiết kế và đặt hàng từ các nhà cung ứng trong nước.

Tỷ trọng nguyên vật liệu phụ chiếm bình quân 11% tổng giá thành sản phẩm.

Tên nguyên liệu Mô tả Xuất xứ Tên nhà cung cấp

1. Sắt thép

 Dạng tấm
hoặc dạng
cuộn.

 Hàn Quốc, Đài
Loan, Trung Quốc
và Nga.

 Mua lại từ các công
ty nhập khẩu trong
nước.

 Công ty Sắt Thép Cửu Long.

 CTCP Kim Khí Tp.HCM.

 DNTN Thép Lá Thanh Huyền.

 Công ty TNHH Huy Thiện.

 Công ty TNHH Thái Minh Hưng.

2. Bi thép  Dạng viên
tròn

 Đài Loan

 Nhập khẩu trực
tiếp.

 Arnandar Co., Ltd (Đài Loan)

3. Cát phun bi  Dạng viên
bột.

 Mua lại từ các công
ty nhập khẩu và sản
xuất trong nước.

 Công ty TNHH Hóa Chất Petrolimex

 Công ty TNHH Tân Mạnh Cương

 Công ty TNHH Hữu Tín

4. Bao bì PE,
PP, PVC; hộp
giấy; thùng
carton

 Được thiết kế và
đặt hàng sản xuất
bởi các công ty
trong nước.

 CTCP Đầu tư Phát triển Thương mại
Viễn Đông.

 Công ty TNHH Phạm Thu.

 DNTN In Mẫn Linh.

 DNTN Bao Bì Xương Ký.

 Công ty TNHH Bình Lộc.

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông
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 Sự ổn định của các nguồn cung cấp nguyên vật liệu:

Trong quá trình hoạt động, SAVITECH không ngừng tuyển chọn và sàng lọc các nhà cung ứng

sản phẩm cho hoạt động thương mại, cung ứng nguyên vật liệu cho quá trình sản xuất kinh doanh

hướng tới mục tiêu lâu dài. Do đó, đến nay SAVITECH đã có hệ thống các nhà cung ứng trong và

ngoài nước ổn định, cung cấp hàng hóa, nguyên vật liệu đạt tiêu chuẩn, chính sách phân phối tốt, giá

cả điều kiện thanh toán phù hợp.

 Ảnh hưởng của giá cả hàng hóa nguyên vật liệu tới doanh thu, lợi nhuận:

Sự biến động của giá cả hàng hóa, nguyên vật liệu sẽ ảnh hưởng trực tiếp đến kết quả doanh

thu, lợi nhuận của Công ty.  Tuy nhiên, do chính sách kinh doanh của Công ty phù hợp, tạo được uy

tín trên thị trường cũng như mạng lưới phân phối vững chắc, SAVITECH chủ động có những đơn

hàng, hợp đồng dài hạn. Việc nhập khẩu hàng hóa thương mại, mua nguyên vật liệu được thực hiện

có kế hoạch, có dự trù biến động giá. Vì vậy, sự tác động của biến động giá cả hàng hóa nguyên vật

liệu có ảnh hưởng nhưng không gây biến động mạnh đến kết quả hoạt động kinh doanh của Công ty.

Nhằm quản lý và chủ động về nguồn hàng hóa, nguyên vật liệu đầu vào, Công ty đã thực hiện

các biện pháp cụ thể như sau:

 Về lập định mức: Phòng Kỹ thuật – Chất lượng lập các định mức nguyên vật liệu cùng

quy trình công nghệ sản xuất cho từng loại sản phẩm cụ thể trình Ban điều hành xét duyệt.

Các định mức kinh tế kỹ thuật được phê duyệt sẽ được thường xuyên theo dõi và điều

chỉnh phù hợp với thực tế sản xuất của Công ty.

 Về lập kế hoạch sản xuất kinh doanh: Kế hoạch được xây dựng và triển khai bởi Ban

điều hành theo từng năm trên cơ sở chiến lược chung của Công ty đã được Đại hội đồng

cổ đông thông qua.

 Về công tác tổ chức: các phòng ban được phân công và phối hợp chặt chẽ với nhau để

thực hiện kế hoạch sản xuất kinh doanh chung của toàn Công ty.

 Các biện pháp quan trọng khác:

 Nghiên cứu thay thế dần các nguyên vật liệu nhập khẩu bằng các loại sản xuất trong

nước.

 Luôn đảm bảo tối thiểu hai nhà cung ứng trở lên cho một loại nguyên vật liệu nhằm

đáp ứng an toàn nguồn cung và giá thành hợp lý.

 Đẩy mạnh nhập khẩu trực tiếp nhằm tạo thế chủ động, an toàn về nguồn cung ứng.

4. 7. 5 Chi phí sản xuất:

SAVITECH thực hiện việc kiểm soát các chi phí ổn định trong suốt quá trình sản xuất nhằm

đảm bảo chi phí được quản lý hiệu quả. Do quản lý chi phí khá tốt nên chi phí sản xuất Công ty có

tính cạnh tranh cao so với các doanh nghiệp cùng ngành.
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Bảng 9: Tỷ trọng một số loại chi phí của SAVITECH so với doanh thu thuần

Đơn vị tính: triệu đồng

Yếu tố
Năm 2008 Năm 2009 Năm 2010 Quý I/2011

Giá trị %/DTT Giá trị %/DTT Giá trị %/DTT Giá trị %/DTT

Giá vốn hàng bán 86.679 90% 161.276 93% 209.945 93% 22.739 90%

Chi phí bán hàng 1.345 1% 1.854 1% 2.561 1% 643 3%

Chi phí QLDN 1.415 1% 1.886 1% 2.413 1% 971 4%

Chi phí tài chính 3.143 3% -208 -0,12% 354 0,15% 30 0,12%

Chi phí khác 894 1% 874 1% 240 0,11% 60 0,24%

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Các loại chi phí được kiểm soát ổn định qua các năm theo tỷ lệ phù hợp với tình hình thực tế của

Công ty. Chi phí giá vốn duy trì ở tỷ trọng từ 90 -93% trên doanh thu thuần, chi phí bán hàng và chi

phí quản lý doanh nghiệp được Công ty kiểm soát khá tốt nên có xu hướng giảm qua các năm.
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4. 7. 6 Trình độ công nghệ (cho hoạt động sản xuất phụ tùng xe đạp, xe máy)

Hiện tại toàn bộ hoạt động sản xuất của Công ty được tổ chức thực hiện tại Nhà máy SAVITECH tại

địa chỉ: 03/19 Quốc lộ 22, Ấp Đình, Xã Tân Xuân, Huyện Hóc Môn, Tp.HCM với diện tích nhà xưởng

là 4.000 m2.

Sơ đồ quy trình sản xuất phụ tùng xe

Tại nhà máy SAVITECH có hai dây chuyền chính là Dây chuyền sản xuất Líp xe đạp và Dây chuyền

sản xuất Nhông – Sên – Dĩa xe máy. Hầu hết máy móc của dây chuyền đều được sản xuất từ Nhật

Bản.

 Dây chuyền líp xe đạp có công suất thiết kế là 1.000.000 sản phẩm/năm và đang

được vận hành ở mức công suất 840.000 sản phẩm/năm.

 Dây chuyền nhông – sên – dĩa xe máy có công suất hiện tại là 144.000 bộ sản

phẩm/năm, bằng 85% công suất thiết kế (170.000 bộ sản phẩm/năm)

Trình độ công nghệ của dây chuyền Líp xe đạp của Công ty được đánh giá đạt ở mức khá so

với các nước Châu Á và vào loại hiện đại nhất tại Việt Nam.

Công nghệ sản xuất Nhông – Sên – Dĩa xe máy đạt mức trung bình so với khu vực và khá tại

Việt Nam.

Công nghệ nhiệt luyện là hiện đại nhất tại Việt Nam.

SAVITECH dự kiến sẽ đầu tư chiều sâu, nâng công suất của các dây chuyền hiện có và hướng

đến đầu tư thêm 1 dây chuyền vận hành song song cho sản phẩm Líp xe đạp (công suất dự kiến

khoảng 80.000 sản phẩm/tháng, dự kiến thực hiện vào năm 2011).

Nhập
nguyên vật liệu

Pha băngvật liệu Đột dập
phôi

Tạo hình
phôi

Gia công
cắt gọt

Nhiệt luyệnTẩy sạch
bề mặt

Lắp ráp
sản phẩm

Đóng gói
bao bì

Nhập kho
thành phẩm
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4. 7. 7 Tình hình nghiên cứu và phát triển sản phẩm mới:

Lĩnh vực đầu tư – giáo dục: Phòng Đầu tư – Phát triển dưới sự quản lý trực tiếp của Giám đốc Đầu

tư – Phát triển không ngừng thực thi chủ trương của Đại hội đồng cổ đông, Hội đồng quản trị và Tổng

giám đốc Công ty trong việc đẩy mạnh hoạt động đầu tư về Giáo dục, phát triển Thương mại các sản

phẩm phục vụ cho văn hóa giáo dục.

- SAVITECH đã liên tục phát triển hệ thống giáo dục của mình từ 01 trường năm 2006

đến nay đã có 09 trường trong hệ thống và trong thời gian sắp tới dự kiến mở thêm tại

Nha Trang, Đà Nẵng và nhiều tỉnh thành khác.

- Dự kiến đến đầu năm 2011, SAVITECH sẽ thực hiện quản lý 3 nhà sách do Công ty

Viễn Đông (TP.HCM), Công ty Thanh Trúc (Bến Tre) và Công ty Tây Đô (Cần Thơ)

đầu tư. Trong kế hoạch 3 – 5 năm, SAVITECH dự kiến sẽ xây dựng thương hiệu

METRO BOOKS và quản lý chuỗi nhà sách lên đến hơn 25 chi nhánh tại các tỉnh

thành lớn. Chiến lược trở thành nhà cung cấp độc quyền cho chuỗi bán lẻ các sản

phẩm văn hóa giáo dục này sẽ giúp SAVITECH không ngừng gia tăng hiệu quả kinh

doanh và tài chính.

Lĩnh vực sản xuất phụ tùng cơ khí:

Bộ phận Nghiên cứu Phát triển Sản xuất của Công ty được tập hợp từ các thành viên chủ chốt Phòng

Kinh doanh, Phòng Kỹ thuật – Chất lượng và Nhà máy sản xuất để hoạch định dự án đầu tư phát

triển, mở rộng sản xuất, sản phẩm mới, nghiên cứu đầu tư chiều sâu nâng cao sản lượng các sản

phẩm hiện có.

- Trong năm 2009, Công ty đã đưa ra thị trường sản phẩm chất lượng cao thương hiệu

SAVITECH để mở rộng thêm phân khúc thị trường, nâng công suất sản xuất từ 60.000

sản phẩm/tháng năm 2008 lên 70.000 sản phẩm/tháng năm 2009. Hiện tại, Công ty

đang nghiên cứu triển khai công suất 100.000 sản phẩm/tháng cho các năm tiếp theo.

- Từ việc sản xuất đáp ứng 02 dòng chủng loại (100L và 102L) của bộ Nhông – Sên –

Dĩa xe máy vào năm 2005; đến nay 2009 SAVITECH đã đáp ứng đủ nhu cầu đa dạng

của thị trường với 04 dòng chủng loại (100L, 102L, 104L và 106L) theo 02 hệ thống

phân phối riêng biệt một cách tương đối là: YAMASHITA và YA – YA SUPER. Đặc

biệt, đột phá trong việc sản xuất và triển khai thị trường cho Bộ sản phẩm Nhông –

Sên – Dĩa, YA SUPER chất lượng cao đáp ứng cho phân khúc hàng cao cấp.

- Công tác hoàn thiện mẫu mã bao bì, đóng gói cũng đã được quan tâm đúng mức bên

cạnh nâng cao chất lượng và đa dạng hóa mặt hàng đáp ứng thị trường. Công ty vẫn

tiếp tục đầu tư cải tiến mẫu mã bao bì đa dạng, đẹp mắt hơn và phù hợp hơn với thị

hiếu của người tiêu dùng.
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4. 7. 8 Tình hình kiểm tra Chất lượng Sản phẩm – Chất lượng Dịch vụ:

 Hệ thống quản lý chất lượng đang áp dụng

Chất lượng sản phẩm luôn là sự quan tâm hàng đầu và là tiêu chí cho sự nỗ lực thúc đẩy phát

triển bền vững của Công ty. Hệ thống quản lý chất lượng sản phẩm của Công ty cổ phần Công nghệ

Sài Gòn Viễn Đông được chứng nhận đạt tiêu chuẩn ISO 9001 : 2000 vào năm 2004.

 Bộ phận kiểm tra chất lượng và Quy trình kiểm tra chất lượng

Hoạt động quản lý chất lượng sản phẩm được Phòng Kỹ thuật – Chất lượng thực hiện cụ thể

như sau:

 Kiểm tra thử nghiệm:

- Đánh giá và chọn lựa nhà cung ứng nguyên nhiên vật liệu đầu vào.

- Thử nghiệm nguyên liệu đầu vào dựa trên các hướng dẫn, quy định kiểm tra

nguyên vật liệu đầu vào.

- Kiểm tra từng công đọan trên dây chuyền sản xuất dựa trên các tiêu chuẩn chất

lượng, các hướng dẫn kiểm tra thử nghiệm và quy trình kiểm tra.

- Thành phẩm hoàn chỉnh sẽ được kiểm tra 100%, sau đó đóng gói và nghiệm thu

nhập kho thành phẩm.

 Theo dõi và đo lường sản phẩm:

- Sử dụng dụng cụ đo kiểm hiệu chuẩn để kiểm tra thử nghiệm.

- Thực hiện theo dõi, đo lường các đặc tính của sản phẩm tại các công đoạn khác

nhau tuân theo các thủ tục, hướng dẫn, tiêu chuẩn, các kế hoạch kiểm soát quá

trình – kiểm tra thử nghiệm nhằm xác định mức độ phù hợp của sản phẩm với các

yêu cầu quy định.

- Sản phẩm chỉ được xuất xưởng sau khi đã trải qua tất cả mọi hoạt động sản xuất

và các quy định về đo lường, theo dõi và các kết quả đo lường theo dõi này đáp

ứng các yêu cầu quy định.

- Đối với sản phẩm không thỏa mãn yêu cầu về đo lường hoặc không trải qua các

hoạt động đo lường theo dõi, các sản phẩm này chỉ được chuyển giao khi có chấp

thuận của người có thẩm quyền hoặc khách hàng.

- Hồ sơ liên quan đến hoạt động đo lường, theo dõi được ghi chép rõ ràng theo quy

định.
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SƠ ĐỒ QUY TRÌNH KIỂM TRA CHẤT LƯỢNG SẢN PHẨM

4. 7. 9 Hoạt động Marketing

Trong quá trình hoạt động, SAVITECH luôn vận dụng xuyên suốt 02 chiến lược sau đây:

 Chiến lược tăng trưởng: khai thác dựa trên sản phẩm nòng cốt hiện có và thị trường

hiện có. Thực hiện mở rộng thị trường và gia tăng thị phần.

 Chiến lược phát triển đa dạng hóa và hợp tác mở rộng: bổ sung thêm mặt hàng, sản

phẩm mới dựa trên sản phẩm hiện có và thị trường hiện có. Các sản phẩm chính như sản

phẩm văn hóa giáo dục được phát triển dựa trên nền tảng bền vững, song hành cùng

chiến lược đầu tư phát triển kênh bán lẻ như đầu tư vào hệ thống trường học và đầu tư hệ

thống quản lý chuỗi nhà sách thương hiệu METRO BOOKS.

Hoạt động marketing được cụ thể hóa qua các chính sách dưới đây:

 Chính sách sản phẩm

 Nhóm sản phẩm văn hóa giáo dục: Bước đầu, Công ty thâm nhập thị trường này

bằng các sản phẩm có giá trị và doanh thu cao như Giấy Văn phòng phẩm, Giấy

Tập học sinh. Cùng với việc thực hiện chiến lược đầu tư vào hệ thống trường

học, hệ thống quản lý chuỗi nhà sách, Công ty sẽ tiếp tục đa dạng hóa sản phẩm

trong nhóm này (mở rộng sang các nhóm sản phẩm Sách, Báo, Đồ dùng học

sinh, Máy tính và các sản phẩm văn hóa giáo dục khác…) để thực hiện vai trò nhà

cung cấp độc quyền cho hệ thống trường học và hệ thống nhà sách do mình đầu

tư và quản lý.

 Xe đạp nguyên chiếc: Xe đạp nguyên chiếc dành cho trẻ em và người lớn với

thương hiệu YAMASHITA.

NHẬP NGUYÊN VẬT LIỆU PHA BĂNG VẬT LIỆU ĐỘT DẬP PHÔI

TẠO HÌNH PHÔI GIA CÔNG CẮT GỌT

TẨY SẠCH BỀ MẶT LẮP RÁP SẢN PHẨM ĐÓNG GÓI – BAO BÌ

NHẬP KHO THÀNH PHẨM

NHIỆT LUYỆN

Kiểm
tra vật

liệu

NO

YES

Kiểm
tra kt
băng

KT
kích

thước

KT
kích

thước

KT
kích

thước

KT
Độ

cứng

KT
bề

mặt

KT
Tổng
quát
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 Phụ tùng xe đạp: Chính sách sản phẩm được triển khai cho 03 phân khúc cụ thể

như sau:

o Cấp 1: Dự kiến Líp đơn YA SUPER cao cấp: đáp ứng cho phân khúc xe

đạp chất lượng cao cấp nhất tại Việt Nam và thay thế cho hàng nhập

khẩu cao cấp.

o Cấp 2: Líp đơn YAMASHITA chất lượng đã có thương hiệu và được ưa

chuộng trên thị trường nội địa trên 10 năm nay, và dùng để lắp ráp xe

đạp chất lượng khá trở lên.

o Cấp 3: Líp đơn SAVITECH được triển khai đầu năm 2009 có chất lượng

tiêu chuẩn nhằm thay thế hàng nhập khẩu với mục tiêu ban đầu là thay

thế hàng Ấn Độ nhập khẩu.

 Nhóm sản phẩm phụ tùng xe máy: Triển khai cho 03 phân khúc cụ thể như sau:

o Cấp 1: Bộ Nhông – Sên – Dĩa YA SUPER cao cấp được tung ra thị

trường trong giữa năm 2008, đáp ứng cho phân khúc Chất lượng cao –

Giá cao và hướng đến việc thay thế hàng nhập khẩu cao cấp.

o Cấp 2: Bộ Nhông – Sên – Dĩa YAMASHITA với 02 loại màu hộp xanh và

đỏ được triển khai song song trên thị trường đáp ứng cho phân khúc

Chất lượng trung bình khá – Giá trung bình khá trở lên, cạnh tranh trực

tiếp với các sản phẩm nội địa.

o Cấp 3: Bộ Nhông – Sên – Dĩa YA được triển khai từ đầu năm 2008 và đáp

ứng cho phân khúc Chất lượng trung bình – Giá trung bình.

o Nhóm dịch vụ gia công cơ khí nhiệt luyện: Đáp ứng cho 03 phân khúc:

o Cấp 1: Yêu cầu được nhiệt luyện ở mức độ Chất lượng cao – chấp nhận

mức Giá cao.

o Cấp 2: Yêu cầu được nhiệt luyện ở mức độ Chất lượng trung bình – chấp

nhận mức Giá trung bình.

o Cấp 3: Yêu cầu được nhiệt luyện ở mức độ Chất lượng thấp – chấp nhận

mức Giá thấp.

 Chính sách phân phối

Đến nay hệ thống phân phối các nhóm sản phẩm được xây dựng như sau:

 Nhóm các sản phẩm văn hóa giáo dục: Với các mặt hàng như giấy văn phòng

phẩm, SAVITECH hiện là nhà cung cấp của một số các công ty lớn như Toàn

Lực, Viễn Đông. Với mặt hàng giấy tập học sinh, Công ty là nhà cung cấp cho Mai

Lan, Khánh Hội… SAVITECH hiện đang xây dựng hệ thống phân phối trực tiếp

tới một số các khách hàng là nhà máy sản xuất công nghiệp và các cửa hàng bán

sỉ văn phòng phẩm. Với việc gia tăng đầu tư vào hệ thống trường học và hệ thống

quản lý chuỗi nhà sách với thương hiệu METRO BOOKS, SAVITECH cũng đang
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xây dựng kênh phân phối bán lẻ cho các sản phẩm này của mình.

 Xe đạp nguyên chiếc với thương hiệu YAMASHITA: Hệ thống các đại lý chuyên

ngành xe đạp đang được xây dựng từ miền Trung trở vào.

 Phụ tùng xe đạp: Hệ thống các đại lý chuyên ngành phụ tùng xe đạp trên các tỉnh

thành cả nước và các nhà lắp ráp lớn tại Việt Nam.

 Nhóm sản phẩm phụ tùng xe máy: Hệ thống các nhà phân phối, các đại lý và Hệ

thống Siêu thị METRO được phân bố trên các tỉnh thành cả nước.

 Nhóm dịch vụ gia công cơ khí nhiệt luyện: Hệ thống khách hàng là các nhà sản

xuất và chế tạo trong khu vực TP.HCM và các tỉnh lân cận Thành phố.

 Chính sách giá

Giá cả sản phẩm của Công ty được xây dựng trên cơ sở: giá thành, giá của đối thủ cạnh

tranh và khả năng đáp ứng nhu cầu thị trường và đảm bảo tính cạnh tranh, tính linh hoạt.

Với mục tiêu là bán buôn và phát triển được hệ thống tiêu thụ, Công ty chú trọng hoạch định

giá bán buôn cho các trung gian cấp 1, còn các thang bậc giá tiếp theo của kênh phân phối thì được

xây dựng mang tính định hướng và tiến hành tiếp thị cho các trung gian. Chiến lược giá của

SAVITECH đã phát huy được tính tích cực của các trung gian phân phối hợp tác và đảm bảo được

tính bình ổn giá trong toàn hệ thống của mỗi ngành hàng.

 Xây dựng thương hiệu và cổ động

 Xây dựng thương hiệu:

Các thương hiệu chủ lực đã được hoạch định và đầu tư xây dựng như sau:

o YAMASHITA: cho ngành hàng xe đạp nguyên chiếc và phụ tùng.

o YA, YA SUPER: cho ngành hàng phụ tùng xe máy.

o Năm 2008, 2009 YAMASHITA được xếp trong TOP 500 thương hiệu hàng

đầu Việt Nam.

 Chính sách cổ động:

Hoạt động quảng cáo, khuyến mãi, quan hệ công chúng: được tổ chức và thực hiện thường

xuyên dưới nhiều hình thức phù hợp:

o Quảng cáo trên Website của Công ty;

o Tham gia hoặc tài trợ cho các nhà phân phối lớn tham gia các kỳ hội chợ triển

lãm tại các khu vực và toàn quốc;

o Quảng cáo qua các phương tiện thông tin đại chúng: truyền hình (Game show

Hãy chọn giá đúng) báo chí (Thanh Niên, Tuổi Trẻ),…

o Tổ chức đồng phục áo có in thương hiệu cho các nhân viên bán hàng của nhà

phân phối nhằm tăng cường thêm công tác quảng bá;

o Liên tục tổ chức các chương trình khuyến mãi trong các hệ thống phân phối của
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các ngành hàng nhằm gia tăng doanh số và quảng cáo cho hình ảnh thương

hiệu;

o Lực lượng nhân viên kinh doanh thực hiện tiếp thị sản phẩm và chương trình đến

từng cấp bậc trung gian phân phối;

o Tổ chức các chương trình gặp gỡ khách hàng cuối năm, …

o Hoạt động xã hội: đóng góp quỹ xóa đói giảm nghèo hàng năm; cứu trợ, giúp đỡ

đồng bào bị thiên tai, bão lụt; chăm nuôi bà mẹ Việt Nam anh hùng, thăm gia đình

chính sách và gia đình có hoàn cảnh khó khăn,…

4. 7. 10 LOGO, Nhãn hiệu Thương mại, đăng ký Phát minh Sáng chế và Bản quyền

 Logo của Công ty cổ phần Công Nghệ Sài Gòn Viễn Đông

 Nhãn hiệu Thương mại

SAVITECH đã thực hiện đăng ký nhãn hiệu thương mại cho các thương hiệu sau đây:

STT Thương hiệu Số GCN
ĐKNHHH Nơi cấp Ngày cấp

1 YAMASHITA 46893 Cục sở hữu trí tuệ -
Bộ Khoa học Công nghệ 23/05/2003

2 SAVITECH 43448/QĐ-SHTT
Cục sở hữu trí tuệ -

Bộ Khoa học Công nghệ 28/07/2008

3 YA 117988
Cục sở hữu trí tuệ -

Bộ Khoa học Công nghệ 15/01/2009

4 SBMC 117989 Cục sở hữu trí tuệ -
Bộ Khoa học Công nghệ 11/7/2009

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông
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4. 7. 11 Các hợp đồng lớn đang được thực hiện hoặc đã được ký kết
Bảng 10:   Các hợp đồng lớn đang được thực hiện hoặc đã được ký kết

Đơn vị tính: triệu đồng

STT Đối tác Nội dung Giá trị Thời gian
thực hiện

1 CTCP Đầu Tư Phát triển Thương
mại Viễn Đông Bán giấy các loại 30.935 2010 - 2011

2 Công ty CP Mai Lan Bán giấy các loại 57.040 2010 - 2011

3 CTCP Thương mại Toàn Lực Bán giấy các loại 38.946 2010 - 2011

4 CTCP Giấy Toàn Lực Bán giấy các loại 5.270 2010 - 2011

5 Công ty TNHH SX & TM Việt Hùng Bán líp xe đạp các loại 1380 2010 - 2011

6 Công ty TNHH NN 1 TV Thống Nhất Bán líp xe đạp các loại 1.000 2010 - 2011

7 Song Tain Industrial (VN) Co., Ltd Bán líp xe đạp các loại 1.000 2010 - 2011

8 CTCP LIXEHA (Hà Nội) Bán líp xe đạp các loại 1.000 2010 - 2011

Nguồn: Công ty cổ phần Công Nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Thông thường, SAVITECH và các đối tác sẽ ký các hợp đồng nguyên tắc về cung cấp sản phẩm

trong thời gian 01 năm. Và sau đó, hợp đồng được thực hiện thông qua các đơn đặt hàng từ phía

đối tác. Tính đến thời điểm 31/12/2010, Công ty đã ký được 69 hợp đồng nguyên tắc, chủ yếu là về

cung cấp các sản phẩm Giấy: Duplex, Ivory, Bristol, In báo, Couche; Líp xe đạp, Bộ Nhông Sên Dĩa

xe gắn máy, tổng giá trị các đơn đặt hàng là 230 tỷ Công ty cũng đã thực hiện được 97% tổng giá trị

các đơn đặt hàng này, tương ứng với 224 tỷ đồng.

Tính đến thời điểm 31/3/2011, Công ty đã ký được 69 hợp đồng nguyên tắc với tổng giá trị đơn đặt

hàng là 26,67 tỷ đồng, trong đó, Công ty đã thực hiện được 96 %, tương ứng 25,61 tỷ đồng.

4. 7. 12 Các dự án Công ty đang và sẽ thực hiện
Bảng 11: Hiệu quả dự kiến của một số dự án tiêu biểu Công ty đang và sẽ thực hiện

STT Tên dự án Vốn đầu tư
(triệu đồng)

Thời
gian
thực
hiện

Lợi nhuận
dự kiến

2011-2015
(triệu đồng)

1 Khánh thành tòa nhà 6 tầng phục vụ cho việc
mở rộng trường Việt Mỹ

63.978 2010-2011 73.799

2 Khai thác đào tạo trường Việt Mỹ tại cơ sở liên
doanh Khu đô thị Thiên Lộc, Tp. Cần Thơ

5.000 2011-2012 20.124

3 Hợp tác khai trương trường học tại tòa nhà
Tây Đô (11B Hòa Bình, Cần Thơ)

2.000 2010 24.593

4 Dây chuyền MMTB sản xuất líp xe đạp các loại 12.000 2011 5.000

5 Dây chuyền MMTB sản xuất xích xe máy, xích
xe đạp các loại 15.000 2011 7.000

6
Phân phối, kinh doanh máy tính, thiết bị và các
dịch vụ giá trị gia tăng liên quan

10.000 2010 4.000

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông
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4.8 Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh

4. 8. 1 Tóm tắt một số chỉ tiêu về hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty

Bảng 12:   Kết quả hoạt động kinh doanh năm 2008, 2009, 2010 và quý I/2011

Đơn vị tính: triệu đồng

Chỉ tiêu Năm 2008 % tăng
giảm Năm 2009 % tăng

giảm Năm 2010 % tăng
giảm

Quý
I/2011

Tổng giá trị tài sản 113.650 47% 115.079 1% 135.016 17% 140.199

Doanh thu thuần 96.234 80% 173.968 81% 224.999 29% 25.162

Lợi nhuận từ HĐKD 3.853 96% 14.794 284% 12.036 -19% 1.345

Lợi nhuận khác (46) -3.816% 187 -505% 750 301% 179

Lợi nhuận trước thuế 3.807 94% 14.981 294% 12.786 -15% 1.524

Lợi nhuận sau thuế 3.357 71% 13.216 294% 10.150 -23% 1.282

Tỷ lệ cổ tức/ VĐL
 Bằng cổ phiếu:
 Bằng tiền mặt:

10%
-

-
-

-
15%

-
-

-
-

-
-

-
-

Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2008, 2009, 2010 và báo cáo tài chính quý 1/2011

Năm 2008, doanh thu thuần tăng 80,22%, lợi nhuận sau thuế tăng 70,92%. Năm 2009 là năm nền

kinh tế thế giới nói chung và nền kinh tế Việt Nam nói riêng có nhiều khó khăn, nhưng Công ty vẫn

duy trì ở tốc độ tăng trưởng cao: doanh thu thuần tăng 80,78%, lợi nhuận sau thuế tăng 293,68%.

Năm 2010 doanh thu thuần tăng 29,33% so với năm 2009, lợi nhuận sau thuế giảm 23,20%, chủ yếu

là do giá cả đầu vào gia tăng và biến động tỷ giá tăng làm tăng giá vốn và các loại chi phí tương ứng.

4. 8. 2 Các nhân tố ảnh hưởng đến hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty trong năm 2009

và 2010

Năm 2009, trong bối cảnh nền kinh tế xã hội trong và ngoài nước có diễn biến phức tạp cùng với các

loại chi phí đầu vào gia tăng đáng kể như giá cả nguyên vật liệu, chi phí lãi vay, … Công ty cổ phần

Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông vẫn vượt kế hoạch sản xuất kinh doanh năm đặt ra tại Đại hội cổ

đông thường niên với kết quả hoạt động ấn tượng như sau: Tổng tài sản đạt 115.079 triệu đồng, tăng

1,26% so với năm 2008; doanh thu thuần đạt 173.968 triệu đồng, tăng 80,78%, lợi nhuận trước thuế

đạt 14.981 triệu đồng, tăng 293% so với năm 2008. Cổ tức năm 2009 được chia cho cổ đông ở mức

15% bằng tiền mặt.

Một số nhân tố chủ yếu ảnh hưởng đến hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty trong năm 2009

cũng như sự đột biến tăng về lợi nhuận so với năm 2008 như sau:

 Công ty thực hiện quản lý tốt chi phí đầu vào: Công ty đã thực hiện quản lý cung ứng

vật tư, nguyên nhiên vật liệu đầu vào chặt chẽ, sử dụng nguyên vật liệu đúng định mức,

tiết kiệm và hiệu quả. Đặc biệt, Công ty đã tiến hành tính toán và triển khai mua dự trữ số

lượng lớn vật tư có nhu cầu sử dụng nhiều vào thời điểm giá cả vật tư chưa biến động

tăng .Vì vậy, Công ty đã giảm được tác động xấu của các đợt tăng giá đột biến trong năm

2009 (tăng 15 %) và từ đó đã góp phần thu được lợi nhuận từ chênh lệch giá mua.
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 Hoạt động bán hàng được xúc tiến hiệu quả: Năm 2009, Công ty đã đẩy mạnh công

tác bán hàng, tìm kiếm đối tác, mở rộng thị phần và đạt được hiệu quả cao. Với số lượng

1.520 đơn đặt hàng, tăng 38% so với năm 2008, cùng với dòng tiền thu về từ các khoản

đầu tư (chủ yếu là cổ tức và chuyển nhượng), doanh thu năm 2009 của Công ty tăng trên

80% so với năm 2008, góp phần làm tăng lợi nhuận của Công ty hơn 3 lần lợi nhuận năm

2008.

 Khâu sản xuất đã đáp ứng tốt yêu cầu về chất lượng, số lượng và chủng loại cho

kinh doanh: Đặc biệt, vấn đề chất lượng sản phẩm ổn định đã góp phần thúc đẩy mở

rộng và tăng trưởng thị trường tiêu thụ của Công ty. Do vậy, khi nhu cầu suy thoái nhưng

doanh số của Công ty vẫn đảm bảo kế hoạch và tăng trưởng.

 Công tác hoạch định chiến lược sản xuất kinh doanh năm 2009 phù hợp: Công tác

kinh doanh, phát triển thị trường đã được chuẩn bị và hoạch định tỉ mỉ, phù hợp ngay từ

cuối năm 2008. Vì vậy, ngay khi bước vào nhiệm vụ thực hiện kế hoạch kinh doanh năm

2009, hoạt động sản xuất kinh doanh đã có đà tăng tốc bền vững và tốc độ tăng trưởng

do nội lực tạo ra, vượt qua ảnh hưởng nhu cầu suy thoái vào cuối năm 2009.

Năm 2010, nền kinh tế tiếp tục gặp nhiều khó khăn, nhưng Công ty vẫn đạt được kết quả hoạt động

kinh doanh khả quan như sau:

Tổng tài sản đạt 135.016 triệu đồng, tăng 17,32% so với năm 2009. Doanh thu thuần đạt 224.999

triệu đồng, tăng 29,33%. Dù lợi nhuận từ hoạt động kinh doanh giảm 18% và lợi nhuận sau thuế giảm

23%, Công ty vẫn đảm bảo chi trả cổ tức là 10% bằng tiền mặt. Một số các nguyên nhân cơ bản ảnh

hưởng đến kết quả hoạt động năm 2010 như sau:

 Hoạt động bán hàng được xúc tiến hiệu quả: Phát huy chiến lược bán hàng năm 2009,

Công ty tiếp tục đẩy mạnh công tác bán hàng, tìm kiếm đối tác, mở rộng thị phần.

 Chi phí giá vốn, chi phí bán hàng và quản lý doanh nghiệp: đều tăng do chỉ số giá tăng,

tỷ giá giá tăng làm cho chi phí đầu vào của Doanh nghiệp tăng

 Năm 2010, Công ty không có hoạt động chuyển nhượng cổ phiếu, lợi  nhuận từ hoạt

động tài chính chủ yếu là lãi cổ tức và lãi tiền gởi.

 Đối thủ cạnh tranh ngày càng nhiều nên có sự cạnh tran về giá làm ảnh hưởng đến lợi

nhuận của Công ty.

Các kết quả kinh doanh đạt được trong năm 2009 và 2010 đã và đang tạo tiền đề vững chắc cho việc

hoàn thành kế hoạch các năm tiếp theo của SAVITECH , đồng thời tạo sức đẩy tốt cho sự tăng

trưởng của các năm tiếp theo.
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4.9. Vị thế của SAVITECH so với các doanh nghiệp khác trong cùng ngành

4. 9. 1 Vị thế trong ngành

Trong năm 2009, cơ cấu doanh số các mặt hàng và dịch vụ mà Công ty cung ứng ra thị trường như

sau:

Các sản phẩm văn hóa giáo dục (với sản phẩm chủ đạo trong các năm qua là Giấy Văn phòng

phẩm, Giấy in Tập, Thiệp…) chiếm tỷ trọng cao (84%) trong tổng doanh số của Công ty. SAVITECH

hiện là đối tác chiến lược của Công ty cổ phần Thương mại Toàn Lực – một trong những nhà nhập

khẩu giấy hàng đầu của Việt Nam và uy tín trên thị trường nội địa. SAVITECH hiện cũng là nhà cung

cấp chính của các Công ty Văn hóa Giáo dục, các Công ty Thiết bị Trường học ở các tỉnh thành cho

các sản phẩm này. Với đặc thù của các sản phẩm văn hóa giáo dục (sách báo, tập học sinh, thiệp,

giấy văn phòng phẩm, …) có nguyên liệu đầu vào chính là giấy, việc trở thành đối tác chiến lược của

Toàn Lực sẽ giúp SAVITECH mau chóng khẳng định vị thế của mình trong ngành. Đồng thời, với

chiến lược gia tăng đầu tư vào hệ thống trường học và phát triển hệ thống quản lý chuỗi nhà sách với

thương hiệu METRO BOOKS, SAVITECH sẽ xây dựng cho mình kênh bán lẻ sản phẩm văn hóa giáo

dục hiệu quả và trở thành công ty tiên phong trong ngành này có kênh phân phối hiệu quả cao.

Ngành hàng phụ tùng xe cơ khí chiếm tỷ trọng 13% doanh số trong năm 2009. Với thương hiệu

độc quyền YAMASHITA, YA, YA SUPER được người tiêu dùng ưa chuộng trong suốt gần 20 năm

qua, Công ty đã khẳng định vị trí hàng đầu trong phân khúc hàng chất lượng cao của thị trường phụ

tùng xe đạp. Ưu thế này được tạo dựng ngay từ sự đầu tư dây chuyền máy móc thiết bị và công

nghệ hiện đại của hãng MITSUMI – Nhật Bản. Hệ thống phân phối của ngành hàng đã được xây

dựng quy mô khắp Việt Nam với các đối tác nhà phân phối đầy tiềm lực. Hàng năm ngành hàng này

tăng trưởng bình quân 50%.

Ngành giáo dục và đào tạo con người: đây là ngành mang lại tỷ suất lợi nhuận trên vốn khả dụng

rất cao và có dòng tiền tự do khá lớn (do đặc thù của các trường là thu học phí trước bằng tiền và

thường không có khoản phải thu). Trong năm 2009, các trường do SAVITECH đầu tư bước đầu đã

có lợi nhuận gần 10% trên doanh thu và tỷ suất lợi nhuận trên vốn khả dụng cao (khoảng 40%). Đồng

2009

Phụ tùng xe, cơ khí
13%

Thương mại
84%

Dịch vụ, tài chính, giáo dục
4%
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thời, do đây là ngành được chính phủ ưu tiên, hỗ trợ lãi suất cho vay đầu tư tương đương 0%; qua

đó cho thấy tiềm năng phát triển vượt bậc và bền vững.

Với những lợi thế ngành nhất định, cộng với các lợi thế cạnh tranh sẵn có của Hệ thống Trường

Quốc tế Việt Mỹ như: Thương hiệu truyền thống đã có chỗ đứng trên thị trường lâu năm, bộ máy

quản trị chuyên nghiệp với đội ngũ giáo viên nước ngoài và trong nước được đào tạo bài bản và đều

có bằng cấp sư phạm, chương trình giảng dạy và sách giáo khoa được mua bản quyền từ Anh Quốc

(và được chuẩn hóa để phù hợp theo tiêu chuẩn của các nước đang phát triển mạnh về giáo dục như

Singapore, Malaysia, … ). SAVITECH hoàn toàn tự tin vào tiềm năng phát triển mạnh mẽ, hiệu quả

của nhánh đầu tư này, đồng thời góp phần tạo giá trị gia tăng cho xã hội.

Đến nay, SAVITECH đã có một số thành tích tiêu biểu đáng ghi nhận là thương hiệu YAMASHITA®

đạt danh hiệu “500 Thương hiệu Việt” uy tín nhất Việt Nam vào năm 2008, Cúp vàng “Thương hiệu

Năng động” năm 2004, Huy chương vàng về tiêu chuẩn chất lượng năm 2004, Huy chương vàng Hội

chợ Hàng Việt Nam Chất lượng cao năm 2003, 2004, …
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4. 9. 2 Triển vọng phát triển của ngành

Kể từ khi chính thức hoạt động dưới hình thức công ty cổ phần từ tháng 12/2003, hoạt động sản xuất

kinh doanh của SAVITECH đã chuyển biến theo hướng phát triển tích cực. Đó không chỉ là do sự

củng cố và phát triển của nội lực và còn chịu sự tác động mạnh mẽ của nhu cầu thị trường, của sự

phát triển ngành mà Công ty đang hoạt động cùng chiều với sự phát triển của nền kinh tế.

Thời gian qua, tốc độ tăng trưởng của thị trường xe đạp và xe máy rất cao, bình quân đạt 20% –

30%/năm, tương ứng kéo theo nhu cầu ngày càng tăng về các sản phẩm như phụ tùng xe đạp và xe

đạp nguyên chiếc, phụ tùng xe máy. Dự kiến mức tăng trưởng trên sẽ tiếp tục được duy trì trong thời

gian sắp tới.

Thị trường tiêu thụ giấy năm 2009 cũng có sự hồi phục đáng kể so với năm 2008. Nhu cầu về các

mặt hàng do Công ty cung cấp như: giấy Couche, Duplex, Bristol, giấy in báo,… có tốc độ tăng

trưởng bình quân khoảng 10% từ đầu năm 2009 đến nay. Từ ngày 01/05/2009, thuế giá trị gia tăng

giảm 50% cũng góp phần làm gia tăng nhu cầu tiêu thụ giấy trên thị trường nội địa. Theo dự báo của

Hiệp hội Giấy và Bột giấy Việt Nam, nhu cầu tiêu thụ giấy của thị trường nội địa sẽ duy trì mức tăng

trưởng từ 10% trở lên trong các năm tới. Với các sản phẩm văn hóa giáo dục khác, do đặc thù của

Việt Nam là nước có tỷ lệ dân số trẻ cao, nhu cầu về sản phẩm này tăng ít nhất 15%/năm.

Ngành giáo dục đào tạo là ngành có tốc độ tăng trưởng cao (khoảng 20%/năm). Đặc biệt tốc độ tăng

trưởng của hệ thống các trường quốc tế có thể lên tới 50% – 60%/năm. Với việc gia tăng đầu tư vào

ngành này một cách có chiến lược (đầu tư ban đầu với tỷ lệ sở hữu vừa phải và tăng dần tỷ lệ sở

hữu khi trường bắt đầu có lợi nhuận), SAVITECH đảm bảo mang lại giá trị gia tăng cao cho cổ đông

của mình.

Doanh thu hoạt động của Savitech hiện tại chiếm tỷ trọng cao nhất là khu vực miền Nam, mà chủ yếu là

thị trường Tp.HCM. Trong năm 2009, tăng trưởng GDP của TP.HCM đạt mức 7,8%, cao hơn tốc độ

tăng trưởng GDP 5,23% của cả nước. Các ngành hàng mà Công ty đang triển khai hoạt động sẽ gặp

nhiều điều kiện thuận lợi không chỉ trong năm 2010 và cả vào những năm tiếp theo khi nền kinh tế thế

giới và khu vực đã có dấu hiệu phục hồi sau cuộc khủng hoảng kinh tế toàn cầu.

4. 9. 3 Đánh giá về sự phù hợp định hướng phát triển của Công ty với định hướng của ngành,

chính sách của Nhà nước, và xu thế chung trên thế giới

Hiện nay, SAVITECH đang dần chuyển hướng đầu tư mạnh vào ngành giáo dục, qua đó xác

định chất lượng giáo dục là giá trị cốt lõi trong chiến lược phát triển chung của hệ thống các Trường

Quốc tế Việt Mỹ do SAVITECH đầu tư, nên đã tạo được uy tín đối với phụ huynh học sinh, đặc biệt ở

những gia đình có điều kiện tài chính tốt muốn con em mình được học trong một môi trường quốc tế

chuẩn hóa và chuyên biệt.

Trong lĩnh vực Thương mại, SAVITECH đang hướng đến đối tượng khách hàng là những

doanh nghiệp lớn có nhu cầu tiêu thụ ổn định, nhưng trọng tâm vẫn là những sản phẩm văn hóa giáo

dục. Do tiềm năng phát triển và lợi thế ngành trong lĩnh vực giáo dục là rất lớn, Công ty rất tin tưởng

vào một sự phát triển bền vững, ngay cả trong những giai đoạn nền kinh tế còn nhiều bất ổn.

Đối với lĩnh vực cơ khí: Công ty tiếp tục đầu tư chiều sâu mở rộng dây chuyền sản xuất phụ

tùng xe đạp, phụ tùng xe máy, xe đạp nguyên chiếc và gia công nhiệt luyện. Ngoài ra, Công ty còn
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định hướng phát triển sang lĩnh vực sản xuất kinh doanh phụ tùng xe hơi, kinh doanh xe hơi nguyên

chiếc, lĩnh vực thiết bị và phụ kiện viễn thông.

Trước nhiều cơ hội cho sự phát triển do sự hội nhập vào nền kinh tế thế giới và sự đổi mới của

đất nước mang lại, SAVITECH đang triển khai thực hiện chiến lược phát triển một cách bền vững và

phù hợp với định hướng phát triển của Nhà nước: khuyến khích đầu tư sản xuất trong nước, đầu tư

chiều sâu vào dây chuyền sản xuất, khuyến khích phát triển giáo dục, và các sản phẩm liên quan đến

giáo dục...

Bên cạnh duy trì và gia tăng sự tăng trưởng cho các lĩnh vực sản xuất kinh doanh hiện tại;

Công ty đã và đang phát triển theo hướng đa dạng hóa ngành nghề và lĩnh vực hoạt động sang các

lĩnh vực liên quan. Trên cơ sở này, Công ty sẽ tận dụng triệt để và hiệu quả các nguồn lực sẵn có;

đồng thời phát huy được sức mạnh do liên doanh, liên kết và hợp tác mang lại đặc biệt trong lĩnh vực

giáo dục, đào tạo và phân phối các sản phẩm văn hóa giáo dục.

4.10 Chính sách đối với người lao động

4. 10. 1 Tình hình và số lượng người lao động

Tổng số lao động trong Công ty tính đến 31/12/2010 là 95 người, với cơ cấu như sau:

Bảng 13:   Cơ cấu lao động
Đơn vị tính: người

Yếu tố Số lượng Tỷ lệ

Phân theo trình độ chuyên môn 95 100 %

 Đại học và trên đại học 19 20

 Cao đẳng, trung học chuyên nghiệp 59 62

 Lao động phổ thông 17 18

Phân theo thời hạn hợp đồng 95 100%

 Không xác định thời hạn 49 52

 Có thời hạn 46 48

Nguồn:  Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

4. 10. 2 Chính sách lương thưởng, trợ cấp, đào tạo

 Chế độ làm việc:

 Công ty tổ chức 1 tuần làm việc 48 giờ, riêng tổ Nhiệt luyện làm việc 3 ca, thời gian

giữa các ca làm việc được bố trí liên tiếp, mỗi ca làm việc 8 giờ.

 Công ty phụ cấp tiền ăn giữa buổi, khối văn phòng được cấp đồng phục và khối sản

xuất được cấp trang thiết bị bảo hộ lao động đầy đủ.

 Chính sách lương:

Công ty áp dụng 2 hình thức trả lương chính, đó là: lương thời gian cho khối quản lý, lao động

gián tiếp và lương sản phẩm cho khối công nhân trực tiếp sản xuất.
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Căn cứ trên khối lượng công việc được giao ở các giai đoạn và năng lực chuyên môn của

từng lao động, Công ty xây dựng thang bảng lương để xem xét nâng lương cho phù hợp. Mức lương

bình quân của người lao động tăng bình quân 18%/năm.

 Chính sách khen thưởng:

Ngoài việc thực hiện chế độ tiền lương phù hợp, Công ty còn có tiền thưởng vào các dịp lễ,

tết, tháng lương 13; khen thưởng động viên kịp thời những Phòng ban, Đơn vị có sáng kiến cải tiến

kỹ thuật, năng suất làm việc tốt.

 Chế độ phúc lợi:

 Công ty thực hiện đầy đủ các chế độ nghỉ phép, bảo hiểm y tế, bảo hiểm xã hội theo

quy định hiện hành, ngoài ra còn tham gia bảo hiểm cá nhân 24/24.

 Chế độ nghỉ phép được áp dụng đầy đủ theo Luật lao động. Hàng năm Công ty đều tổ

chức cho toàn thể cán bộ công nhân viên tham quan du lịch.

 Chính sách đào tạo:

 Đào tạo chuyên môn cho công nhân: được tổ chức thường xuyên trong nội bộ Công

ty. Các kỹ sư, quản lý sản xuất thực hiện việc hướng dẫn sử dụng MMTB mới, thực

hành các thao tác kỹ thuật cần thiết để sản xuất sản phẩm mới hoặc huấn luyện cho

công nhân mới tuyển dụng hoặc mới điều chuyển nội bộ.

 Đào tạo về quản lý cho các cấp quản lý trong Công ty thông qua việc thuê các

chuyên gia giảng dạy từ bên ngoài. Các khóa học ngắn hạn thường được tổ chức

thực hiện tại trụ sở theo từng mảng đề tài cụ thể, bao gồm phòng tránh rủi ro trong

kinh doanh, quản trị chất lượng toàn diện.

4.11 Chính sách cổ tức

Căn cứ Điều lệ Tổ chức và hoạt động của Công ty, chính sách phân phối cổ tức sẽ do Hội đồng quản

trị đề xuất và Đại hội đồng cổ đông quyết định khi Công ty sản xuất kinh doanh có lãi và đã hoàn

thành nghĩa vụ quy định của pháp luật; Tùy tình hình thực tế, Hội đồng quản trị có thể tạm ứng cổ tức

cho cổ đông theo quý hoặc 6 tháng nhưng không vượt quá mức cổ tức dự kiến.

Bảng 14:   Phân phối cổ tức năm 2007, 2008, 2009, và năm 2010

Chỉ tiêu Đơn vị tính Năm 2008 Năm 2009 Năm 2010

Vốn điều lệ Triệu đồng 50.000 63.000 87.000

Số lượng cổ phiếu phát hành Cổ phần 5.000.000 6.300.000 8.700.000

Số lượng cổ phiếu quỹ Cổ phần 15.029 0 0

Số lượng cổ phiếu đang lưu hành Cổ phần 4.984.971 6.300.000 8.700.000

Tỷ lệ cổ tức/ Vốn điều lệ:

 Cổ phiếu % 10% - -

 Tiền mặt % - 15% -

Nguồn:  Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông
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Đại hội đồng cổ đông thường niên năm 2010 đã thông qua việc không chia cổ tức năm 2010,

toàn bộ lợi nhuận sau thuế sẽ được chuyển sang năm 2011 sau khi đã trích lập các quỹ.

4.12 Tình hình hoạt động tài chính

Các chỉ tiêu cơ bản

 Trích khấu hao TSCĐ:

Tài sản cố định hữu hình được khấu hao theo phương pháp đường thẳng dựa trên thời gian

hữu dụng ước tính phù hợp với các quy định của Thông tư số 203/2009/TT-BTC Khấu hao TSCĐ

ngày 20/10/2009 của Bộ Tài chính về việc hướng dẫn chế độ quản lý, sử dụng và trích khấu hao tài

sản cố định. Thời gian khấu hao cụ thể như sau:

Loại tài sản Thời gian sử dụng (năm)

Nhà cửa, vật kiến trúc 08 – 10

Máy móc thiết bị 02 – 10

Phương tiện vận tải, thiết bị truyền dẫn 03 – 10

Thiết bị văn phòng 03 – 10

Tài sản cố định khác 08 – 10

Tài sản cố định vô hình 06

Nguồn:  Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

 Thu nhập bình quân:

Đơn vị tính: VND/ người/ tháng

Năm 2008 2009 2010

Thu nhập bình quân 3.140.000 3.927.000 4.490.000

Nguồn:  Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Thu nhập bình quân của Công ty so với các doanh nghiệp khác cùng ngành được xếp vào loại

trung bình khá.

 Thanh toán các khoản nợ đến hạn:

Các khoản nợ của Công ty luôn thanh toán đầy đủ trong các năm qua. Công ty hiện nay không

có bất cứ khoản nợ quá hạn nào. Các khoản nợ phải trả ngắn hạn, trung hạn và dài hạn đều được

Công ty thanh toán đầy đủ và đúng hạn trong các năm qua.

 Các khoản phải nộp theo luật định:

Công ty luôn nộp đủ và đúng hạn các loại thuế. Các khoản thuế Công ty phải nộp hàng năm

bao gồm:

 Thuế giá trị gia tăng với thuế suất 10%.
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 Thuế thu nhập doanh nghiệp với thuế suất 25%. Theo Nghị định số 51/1999 và Nghị

định số 164/2003 của Chính phủ, Công ty được miễn thuế thu nhập doanh nghiệp trong

04 năm: từ 2004 đến 2007 và được giảm 50% thuế thu nhập doanh nghiệp trong 2 năm

tiếp theo 2008 – 2009.

 Trích lập các quỹ theo luật định:

Theo quy định tại Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty, trước khi phân chia cổ tức cho cổ

đông, Công ty phải trích lập các quỹ theo quy định. Tình hình trích lập các quỹ của Công ty như sau:

Bảng 15: Trích lập các Quỹ
Đơn vị tính: % lợi nhuận sau thuế

Chỉ tiêu Năm 2008 Năm 2009 Năm 2010

Quỹ đầu tư phát triển 20% 20,13% -

Quỹ dự phòng tài chính 9% 5% 5%

Quỹ khen thưởng, phúc lợi 9% 5% 1%

Tổng cộng 38% 30,13% 6%

Nguồn:  Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

 Tổng dư nợ vay ngân hàng:

Tính đến thời điểm 31/03/2011, Công ty chỉ có khoản nợ vay dài hạn, bao gồm:

- Vay Ngân hàng Công thương Việt Nam 8,542 tỷ đồng để đầu tư xây dựng mở rộng Trường

trung học cơ sở trường Việt Mỹ tại số 252 Lạc Long Quận, phường 10, quận 11, TPHCM,

tổng vốn đầu tư của dự án là 64 tỷ đồng. Khoản vay được hỗ trợ toàn bộ lãi vay trong thời

gian 7 năm bởi Ngân sách của Ủy ban Nhân dân TPHCM.

- Vay Bộ Tài Chính 803 triệu đồng để đầu tư dây chuyền sản xuất líp xe đạp, khoản vay không

có tài sản đảm bảo và không tính lãi vay. Khoản vay này đáo hạn vào ngày 15/06/2014.

 Tình hình công nợ hiện nay:

Bảng 16: Công nợ của Công ty thời điểm 31/12/2008, 31/12/2009, 31/12/2010 và 31/3/2011

Đơn vị tính: triệu đồng

Chỉ tiêu 31/12/2008 %/TTS 31/12/2009 %/TTS 31/12/2010 %/TTS 31/3/2011 %/TTS

Các khoản
phải thu 27.949 25% 30.100 26% 37.753 28% 39.294 28%

Phải thu của
khách hàng 27.819 24% 29.587 26% 37.454 28% 37.342 27%

Trả trước
cho người

bán
82 0,07% 102 0,09% 40 0,039% 1.048 0,74%

Các khoản
phải thu khác 48 0,04% 411 0,36% 259 0,19% 903 0,64%



BẢN CÁO BẠCH
Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Trang 49

Chỉ tiêu 31/12/2008 %/TTS 31/12/2009 %/TTS 31/12/2010 %/TTS 31/3/2011 %/TTS

Các khoản
phải trả 60.083 53% 40.651 35% 28.408 21% 32.309 23%

Vay dài hạn
đến hạn trả 201 0,18% 201 0,17% 0 0% - -

Phải trả
người bán 58.440 51% 36.054 31% 17.300 13% 13.580 10%

Người mua
trả tiền trước 23 0,02% 1.002 0,87% 98 0,07% 4.616 3%

Thuế và các
khoản phải

nộp Nhà
nước

141 0,12% 1.576 1,% 725 0,54% 678 0,48%

Phải trả
người lao

động
- 0,00% 649 0,56% 394 0,29% 528 0,37%

Chi phí phải
trả 10 0,01% 18 0,02% 15 0,01% 205 0,14%

Các khoản
phải trả, phải

nộp ngắn
hạn khác

264 0,23% 347 0,30% 1.588 1% 2.922 2%

Nợ dài hạn 1.004 0,88% 803 0,70% 7.558 6% 9.144 7%

Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2008, 2009, 2010 và báo cáo tài chính quý 1/2011

Căn cứ vào công văn số: 13237-TC/TCĐN ngày 15/11/2004 của Bộ Tài Chính về việc thu hồi nợ

MIB qua đó: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông (tên cũ: Công ty cổ phần Xe đạp Xe

máy Sài Gòn) có khoản nợ với Bộ Tài Chính là 1.807.570.000 đồng; khoản nợ này được gia hạn 10

năm, trong đó thời gian ân hạn 2 năm, lần trả nợ đầu tiên vào ngày 15/06/2006 và lần trả nợ cuối

cùng vào ngày 15/06/2014. Tính đến thời điểm ngày 31/12/2010 Công ty đã thanh toán đúng hạn

cho Bộ Tài chính với tổng số tiền là 1.004.205.555 đồng. Số dư nợ Bộ Tài Chính đến thời điểm

31/12/2010 là 803.364.445 đồng. (Số liệu này đã được kiểm toán và được ghi nhận trong báo cáo

tài chính kiểm toán năm 2010).

Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu năm 2008, 2009, 2010 và Quý I/2011

Bảng 17:   Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu

Các chỉ tiêu Đơn vị tính Năm 2008 Năm 2009 Năm 2010 Quý I/2011

Chỉ tiêu về khả năng thanh
toán

Hệ số thanh toán ngắn hạn Lần 1,08 1,56 2,92 2,69

Hệ số thanh toán nhanh Lần 0,49 0,82 1,91 1,75

Chỉ tiêu về cơ cấu vốn



BẢN CÁO BẠCH
Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Trang 50

Các chỉ tiêu Đơn vị tính Năm 2008 Năm 2009 Năm 2010 Quý I/2011

Hệ số Nợ/Tổng tài sản Lần 0,53 0,35 0,21 0,23

Hệ số Nợ/Vốn chủ sở hữu Lần 1,12 0,55 0,26 0,29

Chỉ tiêu về năng lực hoạt động

Vòng quay hàng tồn kho Lần 2,94 4,99 8,29 1,05

Doanh thu thuần/Tổng tài sản Lần 0,85 1,51 1,66 0,17

Chỉ tiêu về khả năng sinh lời

Hệ số LNST/Doanh thu  thuần % 3,49% 7,60% 4,51% 5,09%

Hệ số LNST/Vốn chủ sở hữu % 6,27% 17,76% 9,52% 1,18%

Hệ số LNST/Tổng tài sản % 2,95% 11,48% 7,52% 0,91%

Hệ số LN HĐKD/Doanh thu thuần % 4,00% 8,50% 5,34% 5,34%

Nguồn: Báo cáo tài chính kiểm toán năm 2008, 2009, 2010 và báo cáo tài chính quý 1/2011

Các chỉ tiêu tài chính của Công ty được cải thiện qua các năm. Các chỉ số về khả năng thanh toán,

năng lực hoạt động và khả năng sinh lời được cải thiện đáng kể so với năm 2008. Cụ thể như sau:

Hệ số thanh toán nhanh và thanh toán ngắn hạn năm 2010 lần lượt là 2,92 và 1,91 so với năm 2009

là 1,56 và 0,82, chứng tỏ Công ty có thể đảm bảo thanh toán tốt các khoản nợ ngắn hạn.

Năm 2010, vòng quay hàng tồn kho hơn 8 vòng, tăng hơn 65% so với 5 vòng năm 2009 cho thấy hoạt

động thu mua đầu vào và giải quyết đầu ra tương đối hiệu quả.

Số vòng quay tổng tài sản (doanh thu thuần/ tổng tài sản) cũng nhanh hơn so với năm 2009.

Các chỉ số về khả năng sinh lời có sự tăng trưởng đáng ghi nhận trong năm 2009 so với năm 2008:

hệ số lợi nhuận sau thuế/doanh thu thuần đạt 7,6% so với 3,49% năm 2008; hệ số lợi nhuận sau

thuế/vốn chủ sở hữu đạt 17,76% so với 6,27% năm 2008, hệ số LNST/tổng tài sản đạt 11,48% so với

2,95% và hệ số LN HĐKD/doanh thu thuần đạt 8,5% so với 4,0% năm 2008. Chứng tỏ Công ty đã sử

dụng một cách hiệu quả vốn của cổ đông cũng như các tài sản hiện hữu để đem lại lợi nhuận cho

Công ty.

Qua năm 2010, lợi nhuận sau thuế/doanh thu thuần đạt 4,51%; hệ số lợi nhuận sau thuế/vốn chủ sở

hữu đạt 9,52, hệ số LNST/tổng tài sản đạt 7,52% và hệ số LN HĐKD/doanh thu thuần đạt 5,34%.

Cơ cấu nợ/tổng tài sản của Công ty có xu hướng giảm, cho thấy Công ty chưa tận dụng đòn bẩy tài

chính để sinh lợi. Trong thời gian tới, Công ty có thể xem xét đến việc sử dụng nợ để phát triển và mở

rộng hoạt động kinh doanh.



BẢN CÁO BẠCH
Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Trang 51

4.13 Hội đồng quản trị, Ban Tổng Giám đốc, Ban kiểm soát, Kế toán trưởng

4.13.1 Danh sách

 Danh sách Hội đồng quản trị

Tên Chức vụ Năm sinh CMND

Bà Nguyễn Thị Thu Chủ tịch 1959 020588758

Bà Nguyễn Thị Việt Anh Phó chủ tịch 1946 020113893

Ông Võ Nguyên Khôi Phó chủ tịch 1972 340738607

Ông Bùi Nam Long Ủy viên 1971 024787142

Ông Bùi Quang Minh Ủy viên 1986 023978554

Ông Bùi Quang Khoa Ủy viên 1977 024863061

 Danh sách Ban kiểm soát

Tên Chức vụ Năm sinh CMND

Bà Nguyễn Thị Hoài Dung Trưởng ban 1958 020358068

Bà Nguyễn Thị Bông Ủy viên 1974 022703091

Bà Nguyễn Thị Thủy Tiên Ủy viên 1977 022948362

 Danh sách Ban Tổng Giám đốc

Tên Chức vụ Năm sinh CMND

Ông Bùi Nam Long Tổng Giám đốc 1971 024787142

 Kế toán trưởng

Tên Chức vụ Năm sinh CMND

Ông Võ Trần Quốc Kế toán trưởng 1983 197107139
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4.13.2Sơ yếu lý lịch

Bà Nguyễn Thị Thu

Chủ tịch Hội đồng quản trị

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh Đồng Tháp

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Cử nhân Kinh tế

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc 84.8.39233010

Quá trình công tác:

Từ 1980 đến 1993 : Nhân viên Công ty Seaprodex TP.HCM

Từ 1994 đến nay : Giám đốc Công ty TNHH Toàn Lực (Nay là CTCP TM Toàn Lực)

Từ 2004 đến nay: P.Chủ tịch HĐQT – Phó TGĐ CTCP Giấy Viễn Đông (Nay là CTCP
Đầu tư Phát triển Thương mại Viễn Đông

Từ 02/2008 đến nay: Chủ tịch HĐQT Công ty CP Giấy Toàn Lực

Từ 8/2010 đến nay: Chủ tịch HĐQT Công ty CP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ hiện tại Chủ tịch HĐQT CTCP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ tại tổ chức khác Chủ tịch HĐQT Công ty CP Giấy Toàn Lực

Tổng Giám đốc Công ty CP TM Toàn Lực,

P.Chủ tịch HĐQT – Phó TGĐ CTCP Đầu tư Phát triển
Thương mại Viễn Đông

Tổng số 832.270 cổ phần

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm
20/5/2011

Cá nhân: 188.170 cổ phần.

Đại diện Công ty CP Giấy Toàn Lực : 644.100
cổ phần

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ 9,56%, bao gồm:

Cá nhân: 2,16%

Đại diện Công ty CP Giấy Toàn Lực : 7,4%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011

Bùi Quang Mẫn (Chồng): 189.006 cổ phần

Bùi Quang Minh (con): 150.000 cổ phần

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Theo quy định của Công ty

Các khoản lợi ích khác Không

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không

Bà Nguyễn Thị Việt Anh

Phó Chủ tịch Hội đồng quản trị

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh Sóc Trăng

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Cử nhân quản trị kinh doanh

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc 84.8.38105531
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Bà Nguyễn Thị Việt Anh

Phó Chủ tịch Hội đồng quản trị

Quá trình công tác:

Từ 6/1994 đến 8/1995: Quyền Giám đốc Ngân hàng SACOMBANK – CN Gò Vấp

Từ 9/1995 đến 03/2001: Giám đốc Ngân hàng SACOMBANK – CN Thành Công và
Hưng Đạo

Từ 5/2001 đến 6/2005: Phó Tổng Giám đốc Công ty CP Giấy Viễn Đông

Từ 2005 đến nay: Thành viên HĐQT CTCP Đầu tư Phát triển Thương mại Viễn Đông,

Từ 2009 đến 7/2010: Chủ tịch HĐQT CTCP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Từ 8/2010 đến nay: Phó Chủ tịch HĐQT CTCP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ hiện tại Phó Chủ tịch HĐQT CTCP Công Nghệ Sài Gòn Viễn
Đông

Chức vụ tại tổ chức khác Thành viên HĐQT CTCP Đầu tư Phát triển
Thương mại Viễn Đông;

Thành viên HĐQT Hệ thống Trường Việt Mỹ

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm
20/5/2011 Cá nhân: 63.457 cổ phần

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ Cá nhân: 0,73%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011 Không

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Theo quy định của Công ty

Các khoản lợi ích khác Không

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không

Ông Võ Nguyên Khôi

Phó Chủ tịch Hội đồng quản trị

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh Đồng Tháp

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Thạc sĩ quản trị kinh doanh

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc 08.8.38496643

Quá trình công tác:

Từ 1997 đến 2002 : Giảng viên Đại Học

Từ 2003 đến 2006 : Chủ tịch HĐQT Cty TM DV An Vinh

Từ 2007 đến 2008 : Phó TGĐ thường trực Cty phát triển BĐS Vạn Phát Hưng

Từ 2008 đến 2008 : Phó TGĐ thường trực Cty CP Chứng Khoán Đông Dương

Từ 2008 đến nay : Phó Chủ tịch thường trực công ty CP Giấy Viễn Đông (Nay là Cty CP
Đầu Tư Phát Triển Thương Mại Viễn Đông)

Từ 3/2009 đến nay: Chủ tịch Công ty CP Mai Lan

Từ 2009 đến nay: Tổng Giám Đốc Cty CP Đầu Tư Phát Triển Thương Mại Viễn Đông;
Phó Chủ tịch HĐQT Công ty CP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ hiện tại Phó Chủ tịch HĐQT CTCP Công nghệ Sài Gòn Viễn
Đông
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Ông Võ Nguyên Khôi

Phó Chủ tịch Hội đồng quản trị

Chức vụ tại tổ chức khác Chủ tịch HĐQT Công ty CP Mai Lan

Phó Chủ tịch HĐQT Cty CP Đầu Tư Phát Triển
Thương Mại Viễn Đông kiêm Tổng Giám Đốc

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm
20/5/2011 Cá nhân: 5.000 cổ phần.

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ 0,06%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011 Không

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Theo quy định của Công ty

Các khoản lợi ích khác Không

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không

Ông Bùi Nam Long

Ủy viên Hội đồng quản trị - kiêm Tổng Giám đốc

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh Nghệ An

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Cử nhân quản trị kinh doanh,
Cử nhân ngoại thương

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc
ở cơ quan 84.8.39560169

Quá trình công tác:

Từ 10/1995 đến 11/2000 : Nhân viên KD Cty Điện máy Miền Trung, cty XNK NSTP Đà
Nẵng

Từ 11/2000 đến 09/2003 : Nhân viên BH Y Tế TP.HCM, Nhân viên BHXH TP.HCM

Từ 10/2003 đến 03/2004 : Trưởng phòng Kinh doanh Cty CP Đăng Long

Từ 04/2004 đến 09/2004 : Quyền TP KD Cung ứng XNK Cty CP Xe Đạp Xe Máy Sài
Gòn

Từ 10/2004 đến 02/2005 : Trưởng phòng KD Cung ứng XNK Cty CP Xe Đạp Xe Máy
Sài Gòn

Từ 03/2005 đến 06/2005 : PGĐ kiêm TP KD Cung ứng XNK Cty CP Xe Đạp Xe Máy Sài
Gòn

Từ 07/2005 đến 12/2005 : Quyền Giám đốc điều hành Cty CP Xe Đạp Xe Máy Sài Gòn

Từ 01/2006 đến 10/2007: Giám đốc điều hành Cty CP Xe Đạp Xe Máy Sài Gòn

Từ 11/2007 đến 06/2009 : Giám Đốc điều hành Cty CP Công Nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Từ 07/2009 đến nay : Tổng Giám Đốc CTCP Công Nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ hiện tại Thành viên Hội Đồng Quản Trị - Tổng Giám Đốc
CTCP Công Nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ tại tổ chức khác Phó chủ tịch HĐQT Cty CP Chè Minh Rồng

Phó chủ tịch HĐQT Cty CP Chè Cà phê Di
Linh

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm Cá nhân: 66.895 cổ phần.
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Ông Bùi Nam Long

Ủy viên Hội đồng quản trị - kiêm Tổng Giám đốc
20/5/2011

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ Cá nhân: 0,77%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011 Không

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Theo quy định của Công ty

Các khoản lợi ích khác Không

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không

Ông Bùi Quang Minh

Ủy viên Hội đồng quản trị

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh TP.HCM

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Cử nhân thương mại

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc 84.8.62917899

Quá trình công tác:

Từ 2006 đến nay: Trưởng phòng Đầu tư Phát triển CTCP Thương mại Toàn Lực

Từ 6/2010 đến nay: Trợ lý HĐQT

Từ 8/2010 đến nay: Thành viên HĐQT kiêm Giám đốc Đầu tư Phát triển Công ty CP
Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ hiện tại Thành viên HĐQT kiêm Giám đốc Đầu tư Phát triển
Công ty CP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ tại tổ chức khác Trưởng phòng Đầu tư Phát triển CTCP Thương mại
Toàn Lực

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm
20/5/2011 Cá nhân: 150.000 cổ phần.

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ Cá nhân: 1,72%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011

Nguyễn Thị Thu ( mẹ): 832.270 cổ phần

Bùi Quang Mẫn ( bố):  189.006 cổ phần

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Theo quy định của Công ty

Các khoản lợi ích khác Không

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không

Ông Bùi Quang Khoa

Ủy viên Hội đồng quản trị

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh Huế

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Cử nhân Ngoại thương
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Ông Bùi Quang Khoa

Ủy viên Hội đồng quản trị

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc 84.8.3842633

Quá trình công tác:

Từ 01/1999 đến 5/2002 : Trợ lý GĐ, TP Sản xuất KD Cty TNHH SX TM Minh Phúc

Từ 5/2002 đến 4/2006 : PGĐ Phụ trách XNK Cty Phụ tùng Cơ Giới Trường Hải. Trưởng
bộ phận phụ trách tuyến Châu Âu hãng tàu Kline, Cty liên doanh Vinabrige.

Từ 05/2006 đến 11/2006 : Trợ lý HĐQT Cty CP Giấy Viễn Đông

Từ 12/2006 đến 10/2008 : GĐ điều hành Cty CP Giấy Viễn Đông, thành viên HĐQT Cty
CP Chè Cafe Di Linh, Cty CP Chè Minh Rồng.

Từ 11/2008 đến nay : Phó TGĐ Cty CP Đầu tư Phát triển Thương mại Viễn Đông,
PTGĐ Ladotea.Thành viên HĐQT Công ty CP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông, Di Linh,
Minh Rồng, Ngọc Bảo.

Chức vụ hiện tại Thành viên Hội Đồng Quản Trị CTCP Công nghệ Sài
Gòn Viễn Đông

Chức vụ tại tổ chức khác Phó TGĐ Cty CP Đầu tư Phát triển Thương
mại Viễn Đông, PTGĐ Ladotea.

Thành viên HĐQT CTCP Công nghệ Sài Gòn
Viễn Đông, Di Linh, Minh Rồng, Ngọc Bảo.

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm
20/5/2011 Cá nhân: 50.000 cổ phần.

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ Cá nhân: 0,57%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011 Không

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Theo quy định của Công ty

Các khoản lợi ích khác Không

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không

Bà Nguyễn Thị Hoài Dung

Trưởng Ban kiểm soát

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh Trà Vinh

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Cử nhân Kế toán chuyên
ngành kế toán công nghiệp

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc 84.8.38494232

Quá trình công tác:

Từ 1982 - 1989: Nhân viên kế toán Công ty Giấy Bình An – Sông Bé

Từ 1990 - 1994: Phó phòng Kế toán Công ty Giấy Viễn Đông

Từ 1995 - 2000: Kế toán trưởng Công ty Giấy Viễn Đông

Từ 2001 - 2004: Phó Phòng Kế toán Công ty CP Giấy Viễn Đông

Từ 2005 - 6/2010: Kế toán trưởng Công ty CP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông
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Bà Nguyễn Thị Hoài Dung

Trưởng Ban kiểm soát

Từ 7/2010 - nay: Trưởng Ban kiểm soát Công ty CP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ hiện tại Trưởng Ban kiểm soát CTCP Công nghệ Sài Gòn
Viễn Đông

Chức vụ tại tổ chức khác Không

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm
20/5/2011 Cá nhân: 1.000 cổ phần.

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ Cá nhân: 0,01%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011 Không

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Theo quy định của Công ty

Các khoản lợi ích khác Không

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không

Bà Nguyễn Thị Bông

Ủy viên Ban kiểm soát

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh Sài Gòn

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Cử nhân Tài chính kế toán

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc 84.8.38494985

Quá trình công tác:

Từ 1996 đến 2002: Nhân viên XN Giấy Mai Lan

Từ 2003 đến 2003: Nhân viên Công ty CP Mai Lan

Từ 2004 đến 2005: Phó phòng Kế toán Công ty CP Mai Lan

Từ 2006 đến 2006: Nhân viên Công ty CP Mai Lan

Từ 2007 đến nay: Kế toán trưởng Công ty CP Mai Lan

Chức vụ hiện tại Thành viên Ban kiểm soát CTCP Công nghệ Sài
Gòn Viễn Đông

Chức vụ tại tổ chức khác Kế toán trưởng Công ty CP Mai Lan

Thành viên Ban kiểm soát CTCP Chè Lâm
Đồng, CTCP Trà Rồng Vàng

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm
20/5/2011 200 cổ phần

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ 0,002%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011 Không

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Theo qui định của công ty

Các khoản lợi ích khác Không
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Bà Nguyễn Thị Bông

Ủy viên Ban kiểm soát

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không

Bà Nguyễn Thị Thủy Tiên

Ủy viên Ban kiểm soát

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh TP.HCM

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Cử nhân Kinh tế ngành Kế
toán – Kiểm toán

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc 84.8.39233010

Quá trình công tác:

Từ 2001 đến 2008: Nhân viên Công ty CP Thương mại Toàn Lực

Từ 01/2009 – 6/2010: Kế toán trưởng Công ty CP Giấy Toàn Lực

Từ 07/2010 – nay: Kế toán trưởng Công ty CP Thương mại Toàn Lực

Chức vụ hiện tại Thành viên Ban kiểm soát CTCP Công nghệ Sài Gòn
Viễn Đông

Chức vụ tại tổ chức khác Kế toán trưởng Công ty CP Thương mại Toàn Lực

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm
20/5/2011 0 cổ phần

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ 0%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011 Không

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Theo quy định của Công ty

Các khoản lợi ích khác Không

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không

Ông Võ Trần Quốc

Kế toán trưởng

Quốc tịch Việt Nam Nơi sinh Quảng Trị

Trình độ văn hóa 12/12 Trình độ chuyên môn Cử nhân Kinh tế ngành Kế
toán – Kiểm toán

Dân tộc Kinh Số điện thoại liên lạc 84.8.22150194

Quá trình công tác:

Từ 2004 đến 2006: Nhân viên kế toán tại Trung tâm nghiên cứu và ứng dụng khoa học về
khoán sản.

Từ 2006 đến 2008: Nhân viên Công ty CP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Từ 2008 đến 6/2010: Phó phòng Tài chính Kế toán Công ty CP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Từ 7/2010 - nay: Kế toán trưởng Công ty CP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông
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Ông Võ Trần Quốc

Kế toán trưởng

Chức vụ hiện tại Kế toán trưởng CTCP Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Chức vụ tại tổ chức khác Không

Số cổ phần nắm giữ đến thời điểm
20/5/2011 1.000 cổ phần

Tỷ lệ cổ phần nắm giữ 0,01%

Số cổ phần của những người có liên
quan đến thời điểm 20/5/2011 Không

Các khoản nợ đối với Công ty Không

Thù lao Không

Các khoản lợi ích khác Không

Hành vi vi phạm pháp luật Không

Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty Không
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4.14 Tài sản

4.14.1Đất đai của Công ty tại thời điểm 31/12/2010

Bảng 18:   Đất đai thuộc sở hữu Công ty và khai thác mặt bằng tại thời điểm 31/12/2010

Hạng mục Địa điểm Diện tích
(m2)

Thời hạn
sử dụng Ghi chú

Mặt bằng 252 Lạc Long Quân
252 Lạc Long Quân,

Q.11, Tp.HCM
5.038,00 50 năm

Công ty thuê
dài hạn

Tòa nhà Phó Cơ Điều
102A Phó Cơ Điều,

quận 11, HCM
266,70 3 năm

Công ty thuê và
đang tiến hành
thủ tục mua lại

Mặt bằng và nhà xưởng Hóc
Môn

3/19 Ấp Đình, Tân
Xuân, Hóc Môn,

Tp.HCM
3.900 10 năm

Công ty thuê
dài hạn từ năm

2006

Kho Sóng Thần 3
KCN Sóng Thần 3,

Bình Dương
5.000 5 năm

Công ty thuê
dài hạn từ năm

2009

Cơ sở Đào tạo Việt Mỹ khu
Dân cư Thiên Lộc

TP.Cần Thơ 17.750 50 năm
Liên doanh khai
thác với đối tác

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông.

4.14.2Danh mục một số TSCĐ chính của Công ty tính đến ngày 31/12/2010

Bảng 19:   Danh mục một số TSCĐ chính của Công ty tính đến ngày 31/12/2010

Đơn vị tính: triệu đồng

Tài sản Nguyên giá (NG) Giá trị còn lại (GTCL) % GTCL/NG

Tài sản cố định hữu hình 11.471 3.274 28,87%

Nhà cửa, vật tư kiến trúc 4.434 1.846

Máy móc thiết bị 5235 514 9,82%

Phương tiện vận tải 502 210 41,83%

Thiết bị, dụng cụ quản lý 184 64 34,78%

Tài sản cố định khác 1.115 640 57,40%

Tài sản cố định vô hình 241 24 9,96%

Phần mềm máy vi tính 25 24 96%

ISO 9001:2000 216 0 -

Tổng cộng 11.712 3.298 -

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông
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4.15 Kế hoạch sản xuất kinh doanh, lợi nhuận và cổ tức năm 2011 - 2012

Bảng 20:   Một số chỉ tiêu về kế hoạch sản xuất kinh doanh, lợi nhuận và cổ tức

Đơn vị tính: triệu đồng

Chỉ tiêu
Năm 2011 Năm 2012

Giá trị % tăng / giảm Giá trị % tăng / giảm

Tổng doanh thu 191.196 -16,3% 200.150 4,7%

Lợi nhuận sau thuế 11.239 10,7% 16.703 48,6%

Tỉ lệ LNST/TDT (%) 5,88% - 8,34% -

Tỉ lệ LNST/VĐL (%) 12,9% - 19,19% -

Cổ tức/VĐL (%)

 Bằng tiền mặt 12% - 15% - 16% -

Nguồn: Công ty cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông

Một số căn cứ chủ yếu để thực hiện kế hoạch năm 2011 – 2012 trên như sau:

- Hoạt động sản xuất kinh doanh dự kiến tăng trưởng 5%/năm.

- Hoạt động đầu tư tài chính sẽ bắt đầu được chia cổ tức từ Hệ thống trường học Việt Mỹ và

các khoản đầu tư dài hạn khác( chưa tính lợi nhuận từ việc khai thác mặt bằng liên kết đào tạo

17.750m2 tại khu Dân cư Thiên Lộc TP Cần Thơ.

- Hoạt động mặt bằng: đưa vào khai thác tòa nhà 6 tầng tại 252 Lạc Long Quân, P.10, Q.11,

TPHCM.

4.16 Đánh giá của tổ chức tư vấn về kế hoạch lợi nhuận và cổ tức

Với tư cách là tổ chức tư vấn, Công ty TNHH Chứng khoán ACB đã tiến hành thu thập thông tin,

nghiên cứu phân tích và đưa ra những đánh giá, dự báo về hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty

cổ phần Công nghệ Sài Gòn Viễn Đông, chúng tôi nhận thấy Công ty có thể hoàn thành kế hoạch lợi

nhuận và cổ tức trong năm giai đoạn năm 2011 – 2012 với các lý do sau:

 Hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty có sự phát triển từ năm 2007 trở đi, thể hiện

qua các báo cáo tài chính kiểm toán năm 2007, 2008 và 2009.

 Công ty bắt đầu có lợi nhuận ổn định và tăng trưởng hàng năm của Hệ thống trường Việt

Mỹ từ năm 2011 trở đi.

 Theo đánh giá về thị trường phụ tùng xe máy và xe đạp cũng như về thị trường thương mại

giấy ngoại nhập, nhu cầu của các ngành hàng do Công ty sản xuất và hoạt động dịch vụ

đều có nhiều khả năng duy trì mức tăng trưởng cao (20% - 30% đối với phụ tùng xe máy và

xe đạp, 10% đối với giấy thương mại). Nhà máy của Công ty đang hoạt động dưới công

suất tối đa cho thấy Công ty có thể tăng cường công suất để đáp ứng nhu cầu tiêu thụ của

thị trường.
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 Nếu không có những biến động bất thường và bất khả kháng tác động đến hoạt động sản

xuất kinh doanh của doanh nghiệp thì kế hoạch lợi nhuận mà Công ty cổ phần Công nghệ

Sài Gòn Viễn Đông đưa ra là có tính khả thi, Công ty có thể đảm bảo được tỷ lệ chi trả cổ

tức hàng năm như kế hoạch cũng như đảm bảo nguồn lợi nhuận giữ lại để tiếp tục tái đầu

tư nhằm duy trì tốc độ tăng trưởng trong tương lai.

Chúng tôi cũng xin lưu ý rằng, các ý kiến nhận xét nêu trên được đưa ra dưới góc độ đánh giá

của một tổ chức tư vấn, dựa trên những cơ sở thông tin được thu thập có chọn lọc và dựa trên lý thuyết

về tài chính chứng khoán mà không hàm ý bảo đảm giá trị của chứng khoán cũng như tính chắc chắn

của những số liệu được dự báo. Nhận xét này chỉ mang tính tham khảo với nhà đầu tư khi tự mình ra

quyết định đầu tư.

4.17 Thông tin về những cam kết nhưng chưa thực hiện của tổ chức đăng ký niêm yết

Không có

4.18 Các thông tin, các tranh chấp kiện tụng liên quan tới Công ty mà có thể ảnh
hưởng đến giá chứng khoán niêm yết

Không có
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PHẦN V

CHỨNG KHOÁN NIÊM YẾT

5. 1. Loại chứng khoán: Cổ phiếu phổ thông

5. 2. Mệnh giá: 10.000 đồng/cổ phiếu

5. 3. Tổng số chứng khoán niêm yết: 8.700.000 cổ phiếu

5. 4. Số lượng cổ phiếu bị hạn chế chuyển nhượng theo quy định của pháp luật hoặc
của tổ chức đăng ký niêm yết.

5. 4. 1 Hạn chế chuyển nhượng của cổ đông sáng lập

 Tổng số cổ phần hạn chế chuyển nhượng đối với cổ đông sáng lập là: 0 cổ phần.

5. 4. 2 Đối với cổ đông là thành viên Hội đồng quản trị, Ban Kiểm soát, Ban Tổng Giám đốc và

Kế toán trưởng: phải nắm giữ 100% số cổ phần do mình sở hữu trong thời gian 06 tháng kể từ

ngày niêm yết và 50% số cổ phần này trong thời gian 06 tháng tiếp theo.

 Tổng số cổ phần bị hạn chế chuyển nhượng là: 1.169.822 cổ phần.

 Số cổ phần bị hạn chế chuyển nhượng của mỗi thành viên: Tham khảo phần Sơ yếu lý lịch.

5. 5. Phương pháp tính giá

a. Các căn cứ định giá:

Việc định giá được tiến hành dựa trên các cơ sở chủ yếu sau:

Báo cáo tài chính kiểm toán của Công ty năm 2008, 2009, 2010.

Tình hình và kết quả hoạt động kinh doanh của Công ty các năm trước và tại thời điểm hiện
tại.

SAVITECH sẽ hoàn tất việc góp vốn vào hệ thống trường Việt Mỹ trong năm 2011. Dự kiến
dòng tiền thu về từ việc đầu tư vào giáo dục bắt đầu từ tháng 6/2011.

Kế hoạch hoạt động kinh doanh trong các năm tới của Công ty (từ năm 2011 đến 2015).

Giả định:

 Tỷ lệ lạm phát giai đoạn 2011 – 2014 ở mức bình quân từ 10%-15%/năm.

 Lãi suất vay VND của Công ty (đối với các khoản vay không được ưu đãi) giai đoạn
2011 – 2015 là khoảng 18%-22%/năm.

b. Phương pháp định giá áp dụng:

Từ các đặc điểm của Công ty, phương pháp tính giá cổ phiếu của SAVITECH phù hợp được xác định
là phương pháp chiết khấu dòng cổ tức.
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c. Công thức tính giá cổ phiếu theo phương pháp chiết khấu dòng cổ tức như sau:

P  =
DIV1

+
DIV2

+ ... +
DIVn

+
Pn

(1+r) (1+r)2 (1+r)n (1+r)n

Trong đó:

DIV: Cổ tức trên một cổ phần.

r: hệ số chiết khấu (tỷ suất sinh lời mong đợi của nhà đầu tư)

r = rf + rp (rf : tỷ suất sinh lợi phi rủi ro, rp: phần bù rủi ro)

Pn: Giá cổ phần vào năm n.

Pn =
Pn+1

r - g

g: Tốc độ tăng trưởng đều cổ tức của Công ty từ năm thứ n trở đi.

d. Các tham số chủ yếu

- Hệ số chiết khấu r trong các phương pháp chiết khấu dòng tiền

Theo cách tính cơ bản, hệ số chiết khấu được tính toán theo công thức sau:

Hệ số chiết khấu r = lãi suất phi rủi ro + phần bù rủi ro.

Lãi suất trái phiếu chính phủ kỳ hạn 5 năm từ đầu năm 2011 đến 15/7/2011 dao động từ khoảng 12 –
13% (nguồn: Sở Giao dịch Chứng khoán Hà Nội). Do đó, lãi suất phi rủi ro bình quân được lấy là
12,5%/năm.

Nhằm đảm bảo kết quả định giá đã tính toán đến các yếu tố rủi ro có thể xảy ra với SAVITECH phần
bù rủi ro được xác định phù hợp là 2,5%.

Do đó, hệ số chiết khấu r áp dụng là 15%.

- Tốc độ tăng trưởng đều cổ tức

Dựa vào dự báo kết quả kinh doanh của Công ty trong giai đoạn 2011 – 2015, tốc độ tăng trưởng đều
dòng cổ tức từ năm 2015 trở đi là 7%.

e. Dự kiến về mức chia cổ tức bằng tiền mặt của SAVITECH trong giai đoạn 2011 – 2015 như
sau:

Chỉ tiêu 2011F 2012F 2013F 2014F 2015F

Lợi nhuận sau
thuế (triệu đồng)

11.239 16.703 22.780 32.837 33.011

Cổ tức/ cổ phần
(đồng)

1.200 1.600 1.700 1.800 1.900

Áp dụng công thức, giá trị cổ phiếu SAVITECH được tính toán là 17.979 đồng.
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Do đó, giá dự kiến niêm yết cổ phiếu SAVITECH là 18.000 đồng/ cổ phần.

5. 6. Giới hạn về tỷ lệ nắm giữ đối với người nước ngoài

Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty không giới hạn tỷ lệ nắm giữ cổ phiếu của Công ty đối

với người nước ngoài.

Tỷ lệ nắm giữ của người nước ngoài tuân theo quy định tại Quyết định số 55/2009/QĐ-TTg của

Thủ tướng Chính phủ về tỷ lệ tham gia của nhà đầu tư nước ngoài trên thị trường chứng khoán Việt

Nam, trong đó quy định Nhà đầu tư nước ngoài mua, bán chứng khoán trên thị trường chứng khoán

Việt Nam được nắm giữ tối đa 49% tổng số cổ phiếu của công ty cổ phần đại chúng.

5. 7. Các loại thuế có liên quan

 Thuế giá trị gia tăng với thuế suất 10%.

 Thuế thu nhập doanh nghiệp với thuế suất 25%. Theo Nghị định số 51/1999 và Nghị định số

164/2003 của Chính phủ, Công ty được miễn thuế thu nhập doanh nghiệp trong 4 năm: từ

2004 – 2007 và được giảm 50% thuế thu nhập doanh nghiệp trong 2 năm tiếp theo: 2008 –

2009.
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PHẦN VI

CÁC ĐỐI TÁC LIÊN QUAN TỚI VIỆC NIÊM YẾT

6. 1. Tổ chức tư vấn niêm yết

CÔNG TY TNHH CHỨNG KHOÁN ACB (ACBS)

Trụ sở : 107N Trương Định, Phường 6, Quận 3, Tp. Hồ Chí Minh

ĐT : (84.8) 5404 3054

Fax : (84.8) 5404 3065

Website: http://www.acbs.com.vn

6. 2. Tổ chức kiểm toán

CÔNG TY KIỂM TOÁN & KẾ TOÁN HÀ NỘI

Trụ sở : 296 Phan Xích Long, P.2, Q.Phú Nhuận, TPHCM

ĐT : (84.8) 3517 1936

Fax : (84.8) 3517 1935

Website: http://www.cpahanoi.com

http://www.acbs.com.vn
http://www.cpahanoi.com
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Tp. HCM, ngày 26 tháng 7 năm 2011




